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Degerli paydaslarimiz,

2015 yili maalesef ekonomik ve politik krizlerle basladi ve bu
sekilde devam ediyor. Kiiresel krizlerin, komsu llkelerdeki i¢
savaslarin, ilkemizdeki politik ve ekonomik ¢alkantilarin olum-
suz etkilerini yasayarak yilin biiyiik kismini geride biraktik. Sim-
di de erken secime giden iilkemizde maalesef gelecek aylarda
da bu tablonun iyilesecegine dair pek fazla bir beklenti yok.

Ulkemizin icinde bulundugu durum ve de 6zellikle sebze
retiminde 6nemli 6l¢tide dis satima bagli tarim sektériimiizde
gelecek ongoriileri pek i¢ agici degil. Clinkii komsu tilkelerdeki
durumlarin uzun bir siire normale dénmesi imkansiz ve de ge-
nel ekonomik gidisatimiz iyiden iyiye alarm veriyor. Tiim bun-
larin yaninda yasanan politik istikrarsizlik ortaminda ekonomik
yaralarin derinlesmesi kaginilmaz goziikiyor.

Bu oldukca karamsar giristen sonra bir seyi daha hatirlatmam
gerekiyor; maalesef {ilkemiz son 60 senedir her 10 senede bir
benzer sikintilari yasiyor ve ben de bunlarin 4 veya 5 tanesini
yasamis bulunuyorum. Her kriz ortami, kimileri icin kayiplar
getirse de, diger bir kisim i¢in biiytime firsati olusturdu. Dolay-
styla yapmamiz gereken; sirketlerimizin tepe yonetimlerinden
diz emekgilerine kadar her calisanimizin “enseleri karartma-
dan” ¢ok daha dikkatli, 6zverili ve verimli ¢alisarak bu sikintili
darbogazdan biiyliyerek ¢tkmamiza katkida bulunmalaridir.

Nitekim tiim bu olumsuzluklar ve karamsar géstergelere
ragmen Vilmorin Anadolu Tohumculuk (VAT) ve GENTA sirket-
lerimiz istikrarl ytriytslerini ve biiyiimelerini 2015 yihinin ilk 7
ayinda da siirdiirdii. Ozellikle GENTA dis pazarlarda biiyiime-
sini sirdiirerek, maliyetlerini olumsuz etkileyen déviz kurlari-
nin yiikselmesini dengelemede basarili oluyor. Genel olarak,
akilcr bir kriz yénetimi, dogru ve zamaninda alinmis stratejik
kararlar, ¢alisanlarimizin bilingli ve &zverili ¢abalari, tim VAT
ve GENTA paydaslarinin en az hasarla bu dénemi atlatmalarini
saglayacak.

Sirketlerimiz kurulus yillari olan 1980’lerden beri karsilastiklari
benzer krizlerden hep basarili bir sekilde ¢ikti ve kriz donemi-

nin hasarlarini hizla telafi ettikleri gibi, krizlerin ortaya gikartti-
g1 firsatlardan da en iyi sekilde yararlanarak pazardaki konum-
larini gelistirdi. Dolayistyla deneyimlerimizden de yararlanarak
2015 krizini de basaryla atlatabilir, hatta bu dénemi kazanim-

larla geride birakabiliriz.

Bu kritik ddnemde basaril olabilmek iin, sirket calisant olsun
olmasin tim paydaslarimizin dikkatini 5nemli buldugum bazi
konulara ¢ekmek istiyorum. Bunlar:

1. Kriz dénemlerinin en géze ¢arpan 6zelligi belirsizliklerdir.
Belirsizligin hiikim stirdiigd, yani istikrarin olmadig1 durumlar-
da uygulamalarimizla ilgili kararlari almak zorlasir. Dolayistyla
bu dénemlerde yiiksek risk iceren kararlardan kaginilmahdir.

2. Her tiirlG kaynak kullanimi mutlaka sikica sorgulanmali ve
sadece elzem olanlar kullaniimalidir.

3. Her seviyede tiim giderler mercek altina alinmali ve her tiirlii
gereksiz gider harcamasi engellenmelidir.

4. Blitgeler kriz sartlarina gore tekrar tekrar gézden gegirilmeli
ve tespit edilen hedeflere ulagsmak icin tam bir seferberlik

ilan edilmelidir. Ozellikle satig biitgelerinin sasmamasi birinci
dnceligimiz olmalidir. Uriinlerimizin satigini gerceklestiren satis
ekiplerimiz, bayi ve diger paydaslarimiz bu siirecin en énemli
aktorleri olarak titizlikle calismalidir. Yapilan satiglarin yarattigl
kaynaklar sirketlerimiz i¢in damarlarimizdaki kan gibi en hayati
unsurlardir. Bu nedenle belirlenmis hedeflere uygun satislar
zamaninda yapilmali ve de en 6nemlisi, yapilan satislarin tahsi-
latlari vadelerine uygun olarak gerceklestirilmelidir.

Sonug olarak,
1. Gergekgi hedefler belirleyip bu hedeflerin gerceklesmesi icin
gerekenleri yaparsak,

2. Gerekli tasarruf 6nlemlerini zamaninda alir ve de bunlara
titizlikle uyarsak,

3. Ginlik/dénemsel uygulamalarimizda ¢ok dikkatli ve hassas
olursak,

4. Piyasa kosullarini yakinen takip edip birbirimizle zamaninda
ve dogru iletisim kurarsak,

5. Kriz siirecinde moralimizi yiiksek tutup, isimize 6zel bir gay-
ret ve 6zveriyle sarilirsak,

6. Takim ¢alismasina ve dayanismaya her zamankinden fazla
onem verirsek,

elimizdeki Griinler, markala-
rimizin glcd, ¢alisanlarimizin
yetenekleri ve is yapma bece-
rileri ile, daha 6nceki kriz
dénemlerinde oldugu gibi

bu dénemi de en az kayipla
atlatacagimiza, hatta krizden
daha da gii¢lenerek ¢ikacagi-
miza yirekten inaniyor, hepi-
nize kolayliklar diliyorum.

Saygilarimla,

Taner Akman
Vilmorin Anadolu Tohumculuk
Genel Koordinatori




?Ié‘g itkac
|Iéh*){§é .

k'i:;éefdpm_'t s ) ?‘
mluca ilgesinn‘ onde gelen halcileri Seyfi'Arikan, Selahaddin Oku'#\‘?ﬁ‘l'éhif'
ocubaba; uiretimi bu denlilyuksek boyutlara“é“yaplm"dohatesin geleg:e‘éi,

iiretiri'i-,§ekillerinin ne yonde degisecegive tiiketic’}'a'lg'ighgll”l,;‘6’nular|‘Payda§

o ;kurlari.igin “Yuvarlak Masa”da tartisiyor. Yuvarlal'(‘kMa"s‘é'fﬁl_ﬁ moderatorlugunu
" ise GENTA UR-GE ve AR-GE Miidiirii Gokce Atalay ya_[')'lyorf :

5 GLOBALVE 16 GENTA ORTU ALTININ
YEREL HABERLER ¢cOzUM ORTAGI

6 BITKI BESLEMEDE 24 CELTIKTE AZOT KULLANIMINDA YASANAN
TARTISMASIZ KALITE SIKINTILAR VE CINKONUN ONEMI

8 DOMATESTE KALITENIN 28 }/I'LM(_)RIN ILE HIYARDA
YENi ADRESI IKINCI BAHAR

12 VILMORIN MARULDA 30 iCIMiZDEN BIRi:

LIDERLIK YOLUNDA NILUFER SAHIN

Paydas dergisi Vilmorin Anadolu Tohumculuk ve Genta Genel Tarim tarafindan T.C. yasalarina uygun olarak senede 4 sayi yayinlanmaktadir.

Dergide yer alan yaz, fotograf, illiistrasyon ve konularin her hakki saklidir. izin almaksizin, kaynak gostererek dahi yayinlanamaz, basilamaz, cogaltilamaz.

icindekiler

imtiyaz Sahibi Yavuz BATUR Yazi isleri Miidiirii Nejat TORECI Editor Giil PAYCI iletisim Giizelyali Mah. Percem Sok. No: 9 34903 Pendik ISTANBUL Tel: +90 216 392 36 04 pbx Fax: +90 216 493 51 81
e-posta: anatoh@anatoh.com-info@gentatarim.com - www.anatoh.com - www.paydas.com - www.gentatarim.com Yayina Hazirlayan Eitematik Tematik Medya Yayincilik ve Ajans Hizmetleri
Baski A4 Ofset Matbaacilik San. ve Tic. Ltd. Sti. Oto Sanayi Sitesi Yesilce Mh. Donanma Sk. No:16 Kagrthane /ISTANBUL Tel: 0 212 281 64 48 Baski Tarihi Eylil 2015 Yayin Tiirii Yerel Stireli Yayin



ONiKi 12 F1 Ségiit’le Bulustu

GENTA iran’da
Buyumeye Devam

Ediyor

iran sebze tohumculugu ve bitki
besin pazarinda hizla gelismekte
olan GENTA, ihracatini her gecen
gun guclendiriyor. Son olarak
gectigimiz Temmuz ayinda iran
tariminda blyik 6nem arz eden
3 vilayet olan Fars, Khuzestan ve
Bushehr bolgelerinde arazi gezisi

gerceklestiren GENTA ekibi, hem
teknik destek verdi hem de tran-
lerinin yUksek performansina ta-
niklik etti. Spesifik bitki besinleri
ve sebze tohumu cesitleriyle Ure-
ticilerin blylk ilgi ve begenisini
toplayan GENTA, pazarda baslica
yer almaya dogru ilerliyor.

Vilmorin’den

Yeni Ambalaj Tasarimi

Turkiye genelinde yeni sebze
tohumu ¢esitleriyle bilinirliligini
pekistiren GENTA, 8-9 Agustos
tarihlerinde Burdur'un S6gut bel-
desinde ONiKi 12 F1 isimli iri tip
domates cesidinin tanitimini ger-
ceklestirdi. Gosterim, S6gut Top-
tanci Hali'nin karsisinda kurulan
geleneksel bir yorik ¢adirinda ya-
pildi. 2 gin sliren etkinlikte yakla-
sik 1000 Uretici agirlandi, yemek
ve icecek ikrami yapildi. Tanitim
boyunca GENTA ve Vilmorin Ana-
dolu Tohumculuk (VAT) Satis &
Ur-Ge ekibi cesit hakkinda bélge

Ureticilerine teknik bilgiler verdi.
Ayni zamanda bélgede Uretilmis
ONiKi 12 F1 meyveleri sergi-
lendi ve yetistirildikleri seralar
gezdirilerek c¢esidin Ustin per-
formansi gozler 6nune serildi.
Ote yandan VAT’In asI anaci
SUPERPRO F1'in ¢ok iyi so-
nuclart da gozlemlenip gos-
terilerek, bu iki essiz kalitedeki
Urlinun sinerjisi izerinde duruldu.
ONIKI 12 F1 cok yiiksek verimi,
meyve iriligj, sertligi ve albenisiyle
tanitima katilan Ureticilerin blyUk
begenisini topladi.

VAT ve GENTA Ailesi

Genisliyor

Vilmorin Anadolu Tohumculuk (VAT) ve GENTA, ailesine kattig| yeni

Uyeleriyle buylimeye devam ediyor.

VAT'da ekibe katilanlar;

Ugur Balikcioglu: Antalya Merkez Bélgesi; Uriin Gelistirme ve Satis

Sorumlusu,

Ugur Yeni: Karadeniz Bélgesi Ur-Ge ve Satis Sorumlusu,

Hasan Siner: Mersin Bolgesi Ur-Ge ve Satis Sorumlusu,

Ines Nathalie Drouault: Ur-Ge MidUri Asistan,

Sahin Taha Esen: Dis Denemeler Sorumlusu,

Bayram Batak: Vilmorin Anadolu Tohumculuk, Ar-Ge istasyonu Fidelik

ve Uretim Yardimcisi,

Halid Yener: Muhasebe Personeli olarak goreve basladi.

GENTA'da ise;

ilhami Ulus: Marmara Bélgesi Tarla Bitkileri Sorumlusu,
Ahmet Arikan: Trakya ve Giiney Marmara Bélgesi Ur-Ge ve Satis

Sorumlusu,

Erkan Kesat: Karadeniz Bolgesi Ur-Ge ve Satis Sorumlusu,

Ozgiir Ozcilingir: Elmali-Isparta Bélgesi Ur-Ge ve Satis Sorumlusu,
Samet Kaya: Gukurova Bélgesi Ur-Ge ve Satis Sorumlusu,

Ozlem Kocubaba: GENTA Ar-Ge istasyonu Fidelik Sorumlusu,

Nihal Dinek: GENTA Ar-Ge istasyonu Dis Denemeler Sorumlusu oldu.

Ekibe katilan Uyelerle VAT ve GENTA ailesi saglam adimlarla

ilerlemeye devam ediyor.

Vilmorin'in gectigimiz sene yenilenen gorsel kimligi Grlin ambalajlarina da tasindi. Bu gegis siresince hem
eski hem de yeni ambalajlar satista olacak. Her daim yenilikciligi ve kalitesiyle 6ne ¢ikan ve Urlinlerinin kalite-
sini her alana yansitmaya 6zen gosteren Vilmorin, modern gizgilere sahip ambalajlariyla biyiik begeni topladi.

PAYDAS - Eylil 2015




BITKI BESLEMEDE
TARTISMASIZ KALITE

Antalya’nin Kumluca ilgesinde zirai bayi olarak faaliyet gdsteren Sari Ticaret, misteri ve muisteri

memnuniyeti odakli calisma prensibiyle bolgenin 6ncl bayilerinden biri olma konumunu strduriyor.
Yaklasik 15 yildir bélge Ureticilerini kaliteli tohum, bitki besleme ve bitki koruma gibi alanlardaki drtnlerle
bulusturan Sari Ticaret, bu kaliteyi satisini yaptigi GENTA urlnleriyle destekliyor.

Antalya-Kumluca Tirkiye’'nin en 6nemli sera
merkezlerinin basinda geliyor. Tlrkiye'de ye-
tistirilebilecegi akillara bile gelmeyen tarim
artnleri, thman iklim ozellikleri sayesinde
Kumluca’daki seralarda rahatlikla yetistiri-
lebiliyor. Yaklasik 60 bin donim olan sera
alanlarinda, turfanda Uretim de 6n planda.
Kumluca bélgesinde agirlikh olarak doma-
tes Uretimi yapilirken, boélgenin yukari ke-
simlerinde kabak, Beykonak taraflarinda

biber, Adrasan bdlgesinde ise ¢ogunlukla
patlican yetistiriciligi yapiliyor. Tim bu 6zel-
likleri Kumluca’yr lke tariminda énemli bir
konuma getirirken, bolgedeki zirai bayilere
de 6nemli gorevler yUkliyor. Kumluca’'nin
oncl zirai bayilerinden olan Sar Ticaret, bu
gorevi layikiyla yerine getirenlerden biri. Zirai
bayi olarak 2000 yilinda acilsa da, gecmisi
cok daha eskilere dayaniyor. Bayinin kuru-
lus hikayesini paylasan Sari Ticaret’in sahibi

isa Sari, bélgede tarimin giincel durumu ve
GENTA Urlnlerine karsi duyulan memnuni-
yet hakkinda da bilgiler veriyor.

isa Sar, zengin teknik kadrosu ve genis (ir(in
yelpazesiyle bdlgenin énemli bayilerinden
olan Sar Ticaret'in hikayesini su sozlerle
dile getiriyor: “Ureticilik bizde aileden geliyor.
Babam 1990 yilinda memurluktan emekili
olduktan sonra gubre ticaretine basladi. O
dénem de hem Universite okuyor, hem de
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babamla birlikte glbre ticareti
yaplyordum. Gereken alt yapi-
yl da o donem edindim. 1999
yilinda da Akdeniz Universitesi
Ziraat Fakdltesi Bahcge Bitkileri
B6limi’'nden mezun oldum.
Askere gitmeden o&nce kisa
bir sire Kumluca’'daki bir zirai
bayide galistim. Askerden don-
dikten sonra ise ne yapmak
istedig§ime karar vermek igin
kendime zaman tanidim. Ardin-
dan 2000 yilinda Kumluca’'da
Sari Ticaret'i actim. O dénem
bltin bayiler merkezdeydi.
Bense merkezin disinda, sera
Ureticilerine yakin bir bélgede
bayi agmak istedim.”

Uretici gelemiyorsa bayi gider
Yaklasik 12 yil boyunca yalnizca
Kumluca’'da faaliyet gosteren
Sar Ticaret, 2012 yili sonrasin-
da subelesme yoluna gitmis.
Su anda merkez Kumluca'da
olmak Uzere Beykonak, Elma-
Il ve Mavikent'te de 3 subesi
bulunuyor. Sari, tim sube ter-
cihlerini ilcelerde yapmalarinin
nedenini soyle acikhyor: “O
bolgelerdeki Ureticilerin  bize
gelme mesafeleri fazla oluyor-
du. Ureticiler, ‘Biz stirekli sizden
aligveris yapmak istiyoruz ama
intiyacimiz oldugu anda gidip
gelmek zor oluyordu’ deyince,
onlar bize gelemiyorsa biz on-
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lara gideriz diye dustnduk ve
ilk subemizi Beykonak'ta actik.
Bunun farkini da ciromuzdaki
artista hemen gorduk.”

Kumluca bolgesinde 110’dan
fazla zirai bayi var. Bu saymnin
fazla olmasi bayiler arasindaki
rekabeti arttirirken, buna para-
lel olarak Ureticiye verilen tek-
nik hizmetin, Uran kalitesinin ve
fiyatlarin da daha iyi olmasini
sagliyor. Sar Ticaret'i Kumlu-
ca'daki diger bayilerden ayi-
ran en buyuk fark ise, musteri
odakli calismasi ve uyguladig
fiyat politikasi. Sari, “En uygun
Urdn bizde satilir imajimizi ko-
rumaya gayret ediyoruz. Ayni
zamanda isinin uzmani olan bir
danisman hocamiz var. Turkiye
¢apinda blyuk firmalara egitim
veren bir isim. Onun fikir ve
tesvikleriyle surekli islerimizi
blyutiyoruz” diyor ve ekliyor:
"Kumluca bdlgesinin Ureticisi
diger yorelerdeki Ureticilere
gore cok daha bilingli. Kaliteye
ve teknolojiye daima 6nem ve-
riyor. Daha iyi sonu¢ almak icin
higcbir masraftan kacinmiyor.
Uzman bir ziraat mihendisi
veya ziraat teknikerinin gozeti-
minde Uretim yapmak istiyor.
Bu anlamda yetismis personel
bulmak oldukg¢a zor. Ancak biz
teknik kadromuzu daima zen-
gin tutmaya 6zen gosteriyoruz.”

GENTA her iiriinde basarili
Zirai bayiler, firmalarla Ureticiler
arasinda adeta bir kopri gorevi
gorlyor. Sar Ticaret de GENTA
ile Kumluca (Ureticileri arasin-
daki koprilerden. GENTA ile
tanisikliklarinin cok eski yillara
dayandigini sdyleyen isa Sari,
tanisma hikayesini soyle anla-
tiyor: “GENTA'y1 ilk ise basladi-
gim yillardan beri taniyorum. O
doénem calistigim firmada GEN-
TA'nin bazi Urtnlerinin satisini
yapiyorduk. Sonrasinda iligki-
mize bir sure ara verdik. An-
cak son birkag yildir tekrardan
birlikte calismaya basladik. Su
anda bayi olarak GENTA'nin bi-
tln Grtnlerini satiyoruz. Gegen
sene tum personel olarak GEN-
TA Ur-Ge ve Ar-Ge Midiirli Gok-
ce Atalay’dan bir egitim aldik.
Gokge Bey bize ozellikle spe-
sifik Grtinlerden AVATAR, G3 ve
FORM-10 basta olmak Uzere
GENTA UrUnlerini ayrintili olarak
anlatti. Ardindan biz de Urtnleri
satin aldik ve uyguladik. Gor-
duk ki batln urinler oldukca iyi
sonug veriyor. Su anda da GEN-
TA’nin batdn Grtnlerini satmaya
devam ediyoruz.”

Sari, bitki besin Grin0 satan
markalar arasinda spesifik
UrUnlerin ~ farkini,  piyasaya
olan etkisini ve GENTA'nin bu
UrUnlerdeki basarisini ise su

ISA SARI

San Ticaret

GENTA bitki besleme trinlerinin
yani sira HAWK patlican anaci-
nin da satisini yapiyoruz. Ayni
zamanda yeni gesitlerin takibi-
ni yapiyor ve ilerde de GENTA
Urunlerini satmaya devam etme-
yi dustinuyoruz. Sari Ticaret ola-
rak olarak buytk gelecek hedef-
lerimiz var. Zirai bayiligi yalnizca
Kumluca'da yapmak istemiyoruz.
Boélgenin disina simdiden ¢ikma-
ya basladik bile. Uzaktan da olsa
bu isi yapmayi sirdirebilecegi-
miz bir sistem kurmayi ve boy-
lece Turkiye'nin her bolgesine
gitmeyi planlyoruz.

sozlerle ifade ediyor: “Bazi fir-
malar spesifik diye lanse ettik-
leri Urlnlerini getiriyor ancak
her Urln bahsettikleri gibi ¢ik-
mayabiliyor. Spesifik denilen
Urtnlerin iginde siradan urunler
de oluyor. GENTA'nin spesifik
Urtinlerinden olan AVATAR, G3
ve FORM-10 gibi Urlnlerini ise
cok fazla aldik. Spesifik Grin
satmak bizim i¢in de ¢gok avan-
tajli clinku uUreticinin gdozindeki
imajimizi ¢cok daha iyi duruma
getiriyor. Bunun sebebi, Grinin
hizli ve farkl bir etki yaratiyor
olmasi. Uretici baska Uriinlerde
bulamayacagl bir sonug elde
ediyor. Bu da Ureticinin gézinde
bize olan glveninin artmasini
sagliyor. Spesifik Urlinlerin hem
satisimiza hem de kazancimiza
blyuk katkisi var. Dolayislyla bu
tip yeni Urlnlere daima agigim.
Yenilik varsa ben de varim.”

Sari, GENTA'nin kalitesiyle ken-
dini kanitlamis bir firma oldugu-
nu disindyor. “Oriinlerine cok
guveniyorum. Bence GENTA
kalitesini tartismak s6z konusu
bile degil. Urlinlerin ne kadar iyi
sonuglar verdigini yalnizca ben
degil, Ureticiler de soyliyor. Urii-
nu kullanan Uretici tekrar gelip
aynisindan istiyor” diyen Sari,
GENTA'nIn gdzlinde cok yliksek
bir konumda oldugunun altini

ciziyor. -

g

“Bence GENTA kalitesini
tartismak s6z konusu bile
degil. Urlinlerin ne kadar iyi

sonuglar verdigini yalnizca ben

degil, Ureticiler de soyluyor.
Urlna kullanan Uretici tekrar
gelip ayni Urunden istiyor.”

N’
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ONIKi 12 F1 Iri Tip Sifik Domates Gesidi

DOMATESTE KALITENIN
YENI ADRESI

Burdur-Sogut'te yaklasik 10 yildir baslayan serada domates ureticiligi bolgenin kaderini
degistirirken, ureticileri de Vilmorin Anadolu Tohumculuk (VAT) ve GENTA cesitleriyle tanistirdi.
GENTA'nin yeni sirk domates cesidi ONIKI 12 F1'i deneyen ireticiler domateste aradiklari tim
ozellikleri bulmanin mutlulugunu yasiyor.
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OSMAN YURDASIPER
Zirai Bayi

Domateste en ¢ok aranan
Ozellikler raf omru, irilik
ve lezzet. ONiKi 12 F1 bu
Ozelliklerin hepsine sahip
ve rakip cesitlerden bir
adim 6nde. Pazara gjrecek
bir cesidin de farklilik ya-
ratmasi gerekiyor. Her sey

standartsa pazara giremezsin. Biz ONiKI 12 F1'i onayladik
ve Ureticilere tavsiye ettik. CUnku gecen yil yapilan deneme
calismalarinda ¢ok iyi sonuglar elde ettigini gorduk. Tavsiye-
lerimiz sonucunda da bélgede yogun bir sekilde ONiKi 12 F1

ekilmeye basladi.

Burdur'un Ségut ilgesinin yak-
lasik 10 yil 6nce seraciliga
gecmesiyle, tarimda adeta bir
déniim noktasi yasadi. ilgenin
kaderinin degismesini sagla-
yan seracilik S6gut ekonomi-
sinin canlanmasini saglarken;
yildan yila ekilen bugdayin
yerine tarimsal teknolojilerin
daha cok kullanildigl, bos ara-
zilerin degerlendirildigi, meka-
nizasyon yatirminin arttigl ve
ilce tariminda adeta yeni bir
sayfanin acildigl gelismelere
sahne oldu. Seracilikla birlik-
te domates yetistiriciligine de
adim atan Ureticiler, bu gegis-
ler birlikte Vilmorin Anadolu
Tohumculuk (VAT) ve GENTA
cesitleriyle de tanismis oldu.
Sogut'li Ureticilerin simdi kir-

mizi domateste bir numaral
tercihi ONIKi 12 F1 olurken,
pembe domateste de VP1 Fl'e
alternatif tanimiyor.

Sogiit'te sera

domatesi donemi

Soégut'te asagl yukar 20 yildir
Ureticilik yapan Necip Can-
ylrek, yaklasik 55 dénumluk
araziye, 10 donumlik de se-
raya sahip. Acik arazisinde
arpa, bugday ve pancar gibi
Urtnler yetistiren Canylrek, 5
yildir daha bir 6zenle ugrastig|
serasinda ise sadece domates
Uretiyor. Canylrek, Soégut’in
seracllikla tanisma hikayesini
su sdzlerle anlatiyor: “ilk énce
bolge komisyonculari serayi

denememiz  gerektigini, bu
NECIP CANYUREK
Uretici

ONIiKi 12 F1 tam istedigj-
miz gibi bir domates. Ren-
gi cok glizel, canli ve kirmi-
z1. Albenisi olan bir gesit.
Tonajl da diger cesitlere
gore cok farkh. Normal bir
agactan 7 kg Uriin aliyor-
sak, ONiKi 12 F1'den 10

kg alabiliyoruz. Agaci gérdiglinlizde de bunu fark edebiliyor-
sunuz. Ayrica hastaliklara karsi da dayanikli. Diger agaclarda
yasadigimiz hastaliklar henliz ONiKi 12 F1'de gérmedik.
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bolgede domatesin iyi yetisebi-
lecegini sodyledi. O dénem hig
seracillk deneyimimiz yoktu.
Alicimiz, saticimiz ve pazarimiz
da yoktu. Bu nedenle biz cesa-
ret edemedik. Ancak bazi ko-
misyoncular birer, ikiser, beser
dénimde seralar kurdular ve
sonrasinda pazarlamaya basla-
dilar. Bu sekilde baslayan sera-
cllik zamanla daha da gelisti.”

S6gut domatesinin raf 6m-
riniin daha uzun oldugunu
belirten Canyurek, sahil ke-
simlerindeki domates rafta 1
hafta veya 5 gun kalabiliyor-
sa, S6gut domatesinin 15-20
gln kalabildigini, iklime bagli
olarak lezzet ve aromada da
farkhiliklar oldugunu ifade edi-
yor: “Nem burada daha dusuk
seviyelerde. Asiri sicaklar da
yasanmiyor. Dolayisiyla meyve
de daha lezzetli oluyor.” Sera-
da domates Uretimine gecisle
birlikte bdlgede is sahasinin
da genisledigini de dile geti-
riyor: “Eskiden is sahamiz az,
bos zamanimiz fazlaydi. Simdi
ise is sahamiz fazla, bos za-
manimiz yok. Ayni zamanda
seracilikla birlikte cevre koyle-
re de is sahasi agmis olduk.”
Canyurek serasinda domates
cesidi olaraksa GENTA'nin sirik
domatesi ONIKI 12 F1'i tercih
ediyor. ONIKi 12 F1'nin blyiik
ve sert olmasinin kendilerini
cezbettigini sdyleyen Canylrek

ekliyor: “ONiKi 12 F1 tam iste-
digimiz gibi bir domates. Rengi
cok guzel, canli ve kirmizi. Al-
benisi olan bir ¢esit. Tonaji da
diger cesitlere gore ¢ok farkl.
Normal bir agagtan 7 kg Urln
aliyorsak, ONiKi 12 F1'den 10
kg alabiliyoruz. Agaci gordigu-
niizde de bunu fark edebiliyor-
sunuz. Ayrica hastaliklara karsi
da dayanikl. Diger agaclarda
yasadigimiz hastaliklari henliz
ONiKi 12 F1l'de gormedik.”
Domateste aradig ilk ozellik-
lerin tonaj, irilik ve kirmizihk
oldugunu ifade eden CanyU-
rek, tim aradiklarini ONiKi 12
F1'de buldugunu vurguluyor.

Rakiplerinden daha avantajh
Soégut'te 20 yildir Ureticilik
yapan Adnan Yurdasiper de
tipki Necip Canyurek gibi acik
tarlada bugday ve arpa gibi
artnler, 6 dénumlik serasin-
da ise yalnizca domates ure-
tiyor. Seraciliga alismada ¢ok
zorlanmadigini, su an da sera
Uretiminden memnun oldugu-
nu belirten Yurdasiper, “Teknik
elemanlar bize yardimci oluyor,
recetemizi yaziyor. Onlar bizi
yonlendirince hem zorlanmi-
yor, hem de kaliteyi yakaliyo-
ruz” diyor. Serasinda ONIKi 12
F1 cesidini tercih eden Yur-
dasiper, c¢esidin avantajlarini
sOyle siraliyor: “Diger cesitlerle
kiyasladigimizda boyut olarak
daha buylk, daha renkli ve

ADNAN YURDASIPER

Uretici

ONiKi 12 F1'i diger ce-
sitlerle  kiyasladigimizda
boyut olarak daha buyuk,
daha renkli ve daha sert
oldugunu goérdik. Agaci da
daha kuvvetli. Domateste
blyltk kayba neden olan
canavar otu simbule de

ONiKi 12 F1’de rastlamadik. Ayrica gecen yil ONiKi 12 F1'de
kullandigim Vilmorin Anadolu Tohumculuk’un (VAT) domates
anaci SUPERPRO F1'den de oldukga memnun kaldim.



ONIKI 12 F1 Iri Tip Sirk Domates Cesidi

GENTA'nin yeni sirikk domates cesidi ONIKi 12 F1, iireticilerin domateste aradigi
tiim ozelliklere sahip. 6zellikle uzun raf 6mrii, lezzeti ve iriligiyle,
Sogiit bolgesinde 6n plana cikiyor.
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daha sert oldugunu gordik.
Agaci da daha kuvvetli. Do-
mateste blylk kayba neden
olan canavar otu simbdle de
ONIiKi 12 F1'de rastlamadik.”
Yurdasiper gegen yil ONiKi 12
F1l'de domates anaci olarak
Vilmorin Anadolu Tohumcu-
luk'un (VAT) domates anaci
SUPERPRO F1'i de kullanmis
ve olduk¢a memnun kalmis.

ONiKi 12 F1 pazarin

yeni oyuncusu

So6gut zirai bayilerinden Os-
man Yurdasiper ¢ok eski yil-
lardan beri GENTA'yla ¢alisiyor.
Ust segmentte kaliteli Griin igin
GENTA'y1 tercih eden Yurdasi-
per, ONiKi 12 F1'le ise gectigi-
miz sene tanismis. Cesidin 4-5
serada gergeklestirdigi demo
calismalarini su sozlerle anla-
tiyor: “Domateste en ¢ok ara-
nan Ozellikler raf 6mru, irilik
ve lezzet. ONiKi 12 F1 bu ézel-
liklerin hepsine sahip ve rakip
cesitlerden bir adim 06nde.”
Pazara girecek bir ¢esidin far-
kindalik yaratmasi gerektigini
soyleyen Yurdasiper, “Her sey
standartsa pazara giremezsin.
Biz ONiKi 12 F1'i onayladik ve
Ureticilere tavsiye ettik. Clnku
gecen yil yapillan deneme ca-
lismalarinda cok iyi sonuglar
elde ettigini gérduk” diyor ve
tavsiyeleri sonucu bélgede yo-
gun bir sekilde ONiKi 12 F1
ekilmeye basladigini séyllyor.
Yurdasiper ONiKi 12 F1'le il-

gili Ureticilerden geri donusleri
de topluyor. Gelen yorumlarin
‘Keske daha fazla ekseydim’
seklinde oldugunu belirten
Yurdasiper, Ureticilerden aldig)
cevaplari anlatiyor: “Ureticilere
ONiKi 12 F1 hakkinda goriis-
lerini  sordugumuzda, hava-
lanmasinin  glzel oldugunu,
erkenci ve hizl gelisen bir ¢esit
oldugunu soyliyorlar. Tamami
350 gramin Uzerindeki irilik-
te oldugu icin kaliteli oluyor.
iri olmasina ragmen catlama
yapmamasi, kirpiklerinin diger
domateslerden iyi olmasi ve
albeniye sahip olmasi ureticile-
rin begenisini kazaniyor.”

isin hal boyutunu ise soyle
Ozetliyor: “Cok kaliteli domates
yetistirsen bile pazara gire-
meme ihtimali var. Ancak bu-
gine kadar gelen yorumlarda
ONiKi 12 F1'i almam diyeni
gormedim. Pazarin istedigi
her seyi verdigi icin herhangi
bir olumsuz geri dénusle de
karsilasmadim. Yalnizca Uretici
de degil. Biz Ureticiye tohumu
verdikten sonra Urinu alip hale
verdik. Buradaki komisyoncu ve
tliccardan da olumsuz bir donis
olmad..” Seneye de ONiKi 12
F1'i Ureticilere tavsiye etmeye
devam edeceklerini sdyleyen
Yurdasiper, pazarda kendisine
saglam yer edeceginden sliphe
duymadigini vurguluyor.

Ozellikle kislik tiretim ve yayla
bolgelerinde Gretim yapan domates
Ureticilerinin en iyi dostu olmaya aday

domates asi anaci SUPERPRO F1,
hastaliga dayanimiyla da bir adim énde:
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HR: ToMV / V: 0 / Fol: 0,1 - IR: For / M / PI

iRi TIiP DOMATESIN YILDIZI
ONIiKi 12 F1

» Meyve tipi: iri tip ?

* Meyve rengi: Parlak kirmizi
¢ Meyve yapisi: Dilimsiz

* Meyve sertligi: Sert

+ Raf Omrii: Cok uzun

o Agirhik: 340-380 g
 Bitki yapisi:  Cok Gucli
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VILMORIN MARULDA
LIDERLIK YOLUNDA

Turkiye'deki marul Gretimine yon vermek igin yola ¢ikan ve son yillarda bu konudaki ¢alismalarina
hiz veren Vilmorin Anadolu Tohumculuk (VAT), farkli bélgelere uygun gelistirdigi yeni cesitleri
GARONE ve DRAGONE ile simdiden bayilerin gonlini kazanmis durumda.

Tarkiye'de son yillarda Ureti-
mi giderek artan ve artik dort
mevsim olarak yetistirilebilen
marul, Vilmorin Anadolu To-
humculuk (VAT) icin de 6nemli
bir urlin. Son bes yildir farkh
marul tiplerinde calismalarini
artiran Vilmorin, Turkiye'de
VAT ekibi ile birgok bodlgede
genis denemeler kurarak ce-
sitlerini Ureticilere sunmaya
devam ediyor. VAT ekibinin pa-
zara ilk sundugu iceberg cesi-
di WISMAR o6zellikle izmir ve
Beypazari bélgesinin 6ne ¢I-
kan cesitlerinden. WISMAR’In
yani sira kivircik marul olarak
da birgok cesit sunan VAT, son

olarak GARONE ve DRAGONE
cesitleriyle kivirctk marul pa-
zarina iddiali bir giris yapti.

Turkiye’de marul temel ola-
rak 4 farkli sezonda yetistiri-
liyor. Bunlar sirasiyla guz, kis,
bahar ve yaz dénemleri. Ure-
timlerin en yogun oldugu guz
ve bahar aylarinda acik saha
ve seralarda Uretim yapihyor.
Marul Uretiminin son yillarda
giderek artmasinin en 6nemli
etkenlerinden olan restoran
zincirleri ve insanlarin disa-
rida tuketime alismasi, 6zel-
likle de salatalarin artik 6gln
olarak tiketilmesinden sonra
yasandi. Talebin artmasiyla,

ozellikle yaz aylarinda yayla
bélgelerinde ve kis ddonem-
lerinde seralarda Uretimler
yapilabiliyor. Bunun yaninda
Turkiye son yillarda yeni ma-
rul tipleriyle de tanisti. Yillar-
dir aliskin olunan yedikule ve
Kivirctk marula ilaven 6nce
iceberg, sonra renkli marul-
lar, palamut tipleri, babyleaf
tipler ve endivyen yesillikler
olarak Uretilip sevilerek tlke-
tiliyor.

Turkiye'de lider konumda bu-
lundugu havug VAT igin nasil
stratejik konumda ise son
yillarda sirket attigi adimlarla
marula da giderek daha fazla

L DRAGONE Kivirctk Marul Cesidi

6nem verdi ve stratejik Urln
olarak belirledi. Vilmorin ma-
rul tdrinde oncelikle Fran-
sa’da yaptigl arastirmalara
hiz verdi. Fakat firma, stra-
tejik olarak goérdugu marul
icin bununla da yetinmedi ve
yesillikler konusunda ABD’de
onde gelen iki firmayi da bln-
yesine katti. Bunlar 6ncelikle
Gene-Fresh ve son olarak
gecen yil blnyesine katilan
Shamrock firmasi oldu. Bu
iki firmanin da katilmi ile
gen havuzu iyice genisleyen
Vilmorin, pazara sundugu
yeni cesitler ile bircok Ulke-
de pay almaya basladi, hatta
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bazi tiplerde lider konuma
oturdu.

VAT ise gerek Vilmorin’in bu
yatirnmlari sonrasi, gerekse
Tirkiye pazarinda payinin
giderek artmasi lzerine ma-
rulu stratejik bir Urin olarak
belirledi. Pazari daha ya-
kindan takip etmek ve islah
denemeleri ile Ur-Ge aktivi-
telerini arttirmak icin gecti-
gimiz yil marul tirud ic¢in Grln
sorumlusu gorevlendirdi. Bu
atihmla sirket bunyesinde
bes yildir Adana bodlgesin-
de Urln gelistirme ve satis
konusunda ¢alisan Kubilay
Killh bu goéreve atandi. Killi,
Oncelikle pazari yakindan
takip edip gen havuzu genis
olan Vilmorin’den Turkiye'ye
en uygun cesitlerin adap-
tasyonu saglamakla goreve
basladi. “Gelecek yillarda sa-
tilabilecek tohumlari satisa
hazirhk i¢in yeni cesit arastir-
ma ve gelistirme calismalari
yaptim. Tim Turkiye'de yeni
cesitlerin dagitilmasi, plan-
lanmasi, programlanmasi ve
satisa hazirlik icin istenilen
Ozelliklerin arastirilmasi gibi
¢alismalar yuritiyorum” di-
yen Killi, gelecek hedeflerini
su sOzlerle aktariyor: “Marul
artik Vilmorin igin énemli bir
yere sahip. Turkiye'de de bu-
yuk bir marul pazari var. Bu
pazarda her bolgede yeni ce-
sitler sunarak Tlrkiye’de ma-
rulda variz demek istiyoruz.
Yapilan denemeler sonucun-

R

da Umitvar cesitlerin pazara
sunumu ve tanitimi icin VAT
ekibi ile Turkiye'nin doért bir
yaninda marul pazarindan
pay almasini saglamak ise
baslica hedefimizi olusturu-
yor."

Arastirmalar tam gaz

Marul diger sebze tlrlerine
kiyasla cesit performansla-
rinin birgcok etmene bagh ol-
masindan dolayl arastirmasi
zor olan bir sebze tirii. Ozel-
likle degisen iklim kosullari
ve farkli dikim dénemlerinde
degisen isteklerden dolayi
bugln neredeyse her 15 gun-
Ik dikim dénemlerinde farkli
bir marul cesidi lider olabili-
yor. Bu nedenle arastirmanin
¢ok Ozenli yapilmasi gereki-
yor. VAT ekibi deneme yelpa-
zesini genis tutmus, henuz
ilk seleksiyon olan T1 ve T2
denemelerinin yani sira ¢ok
sayida T3 denemelerinde her
yil yuzlerce ¢esidin gézleme-
lerini yapiyor. Bu denemeleri
Ozellikle marul pazarinda 6n
planda olan izmir, Beypazari,
Mersin ve Karadeniz boélge-
sinde kuruyor. Arastirma de-
nemelerinin yani sira Umitvar
cesitlerin  genis alanlarda
denemeleri yapilarak, Ureti-
ci, halci ve fidecilerin fikirleri
aliniyor ve yeni Urlnlere en
dogru sekilde karar veriliyor.
Kill, VAT'In yeni ¢esitlerini su
sozlerle tanitiyor: “Kivircik
marulda yeni satisa sundu-

KUBILAY KILLI

VAT Marul Uriin Sorumlusu

Gelecek yillarda satilabilecek
tohumlar satisa hazirlk igin
yeni cesit arastirma ve gelis-
tirme calismalar  yapiyoruz.
Tam Turkiye'de yeni cesitlerin
dagitilmasi, planlanmasi, prog-
ramlanmasi ve satisa hazirlik

icin istenilen ozelliklerin arasti-

rilmasi gibi calismalar yiratdliyor. Marul artik Vilmorin igin 6nemli bir

yere sahip. Turkiye’de de blyilk bir marul pazari var. Bu pazarda her

bolgede yeni cesitler sunarak Tirkiye'de marulda variz demek istiyoruz.
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gumuz GARONE cesidi var.
Yine bu yil tescilini alacagi-
miz yeni kivircik marul ¢esidi
DRAGONE var. GARONE Ege
bolgesi, DRAGONE ise Tarsus
bélgesi icin ideal ¢esitler.”

VAT marulda bir adim 6nde
“VAT'In yeni Kivircik marul ce-
sidi GARONE Ege bolgesine
hizli bir giris yaptl.” Bu s6z-
ler izmir Menemen’de 2012
yllindan beri faaliyet goste-
ren Izmir Fide'den Cagdas
Yavas’'a ait. Marulun kendi
bélgeleri icin en 6nemli Grln-
lerden biri oldugunu soyle-
yen Yavas, “izmirde marul
Uretiminde 6ne c¢ikan birgcok
bolge var. Kis déneminde
Menderes bolgesi 6zellikle
¢ok O6nemli. Burada Uretim
yogunlasiyor ve yaz-kis ara
vermeksizin  senenin  her
déneminde Uretim devam
ediyor. Turkiye’'nin  buyuk
kisminin marul UGretimini bu
bolgeler karsiliyor. Deneme
asamalarindan beri takipgisi
oldugum GARONE'un rakip
cesitlere gore bolge piyasasi-
na hizl bir giris yaptigini soy-
leyebilirim. Bolgedeki birgok
Ureticiden son derece olumlu
dénusler aldik” diyor. Yavas,
GARONE’'un avantajlarini ise
su sekilde siraliyor: “Diger
gesitlere gore hastaliklara
olan dayanikhligl daha iyi.
Ayrica meyve kalitesi de yUk-
sek ve piyasanin talep ettigi
renk cesidine sahip. Uretici-

ler ve tliccarlardan aldigimiz
bilgiler; GARONE’un piyasaya
girmesinde, devamlilik sagla-
masinda ve satis UstunlGgu-
ne sahip olmasinda avantaj
saglayacak Ozellikleri oldugu-
nu gosteriyor.”

Ege bolgesindeki Ureticiler
de GARONE’dan oldukca
memnun. Simdiye kadar

GARONE’la ilgili hep olumlu
donusler aldigini  sdyleyen
Yavas, “Cok klguk adetlerde
gonderdigimiz Urinlerden
¢ok blyUk siparisler gelmeye
basladi. Bu da Ureticinin bu
cesidi takip ettigini ve mem-
nun kaldigini gésteriyor. 3 bin
adet gonderdigimiz bir Ureti-
ciden 150 bin adet siparis
geldigini gbérdligimuiz oldu”
diyor. VAT'in teknik ekibi hak-
kinda ise su cumleleri kuru-
yor: “VAT'tan genel anlamda
her yonliyle memnunum. Sa-
haya geligleri, yaklasimlari,
geri donusleri gayet basaril.
Marul sektérune yeni giris
yaptilar fakat eski firmalara
gore bir adim énde olduklari-
ni sOyleyebilirim.”

GARONE sicrama yasayacak
GARONE’'un 6ne ciktigl bol-
gelerden biri de Ankara-Bey-
pazari. Yaklasik 20 bin dekar
alanda marul Uretimi yapilan
bélgede 2003 yilindan beri
fide Uretimiyle ugrasan Basa-
ran Fide’den Tahir Basaran,
Beypazari’'ndaki marul ureti-
miyle ilgili su bilgileri paylasi-

CAGDAS YAVAS

Izmir Fide

Deneme asamalarindan beri
takipgisi oldugum GARONE'un
rakip gesitlere gore bolge pi-
yasasina hizli bir giris yaptigini
soyleyebilirim. Bolgedeki bir¢ok
Ureticiden son derece olumlu
donugler aldik. Diger cesitlere
gore hastaliklara dayanimda

daha iyi. Ayrica meyve kalitesi yiiksek ve piyasanin talep ettigi renk ge-

sidine sahip. Ureticiler ve tiiccarlardan aldigimiz bilgiler, GARONE'un pi-

yasaya girmesinde, devamlilik saglamasinda ve satis Gstinligine sahip

olmasinda avantaj saglayacak 6zellikleri oldugunu gésteriyor.
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Tiirkiye'nin bircok bolgesinde genis denemeler kurarak yeni cesitlerini lireticilere
sunmaya devam eden Vilmorin Anadolu Tohumculuk (VAT), yeni marul cesitleri
GARONE ve DRAGONE ile marul pazarina iddiali bir giris yapti.
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yor: “Marul ekim alanlarinin
yaklasik ylzde 65’inde ice-
berg ekiliyor. Donem dénem
bunlarin baydk bolimu ihra-
cata gidiyor. Ozellikle agus-
tos ve eylll hasatlari ihracata
gonderilirken, diger dénem-
lerdeki hasatlar i¢c pazarda
Ankara, izmir ve istanbul hal-
lerinde degerlendiriliyor. Geri
kalan yuzde 35’lik kisminda
ise kivircik ve yedikule ma-
rul ekiliyor.” Kivircik marulda
GARONE'u bir yildir dene-
diklerini sdyleyen Basaran,
“Erken ve sonbahar dénem-
lerinde performansi gayet iyi.
Bu sene ticari olarak ciddi bo-
yutlarda satisi oldu. Yaklasik
250-300 bin civarinda yapilan
satisin gelecek yil daha da ar-
tacagini distiniiyorum” diyor.
Basaran’a gore GARONE’un
en buyldk avantajlarindan
biri hizli buylmesi ve soguk
hava gecislerinden etkilen-
memesi: “Gece gundliz siI-
cakhk farklarinda yazlik ce-
sitler cok cabuk etkilenir ve
orta kismini sikar. Bu da dip
lekesi yaparak pazarda so-
run ¢ikartir. GARONE’da dip
lekesi digerlerine gore daha
az goruluyor, bazen hig gorul-
muyor. Bu da Adapazari’nda
gelecek vadettigini gosteri-
yor.” Beypazari bodlgesinde
marulda yasanan en bulylk
problemlerden biri mildiyo.
GARONE'un rakip c¢esitle-
re gore mildiyd dayaniminin
daha fazla olduguna ve tim

bu Ozellikleriyle Ureticiler-
den tam not aldigina dikkat
ceken Basaran, gelecek yil
bélgede sicrama yapmasini
bekliyor.

DRAGONE dayanikhihgiyla
on planda

Marulda liderlik hedefleyen
VAT'In  yeni  cesitlerinden
DRAGONE ise Tarsus bdlge-
sindeki marul Uretimi icin
blyUk potansiyele sahip. Bol-
genin 6nde gelen bayilerinden
Ender Fide'nin sahibi Ender
Agacgseven, deneme Uretimle-
rini takip etti§i DRAGONE’un
tuccarlar ve bayiler tarafindan
oldukca begenildigini soylU-
yor. Onu 6ne cikaran avantaj-
larinin ise 6zellikle hastalik ve
zararlilara dayanikhhg oldu-
gunu soyliyor: “Bolgemizde
yagisl senelerde kara leke
dedigimiz hastalik kivircik
marulun en buyuk derdidir.
Mildiyé de ayni sekilde ma-
rul dretimini olumsuz etkiler.
Denemelerde  gordigimiiz
kadariyla DRAGONE bu has-
taliklara karsi dayanikli. Za-
rarlilar konusunda ise afit
denilen boécek bahar done-
mi marula ciddi zarar verir.
DRAGONE’'un bu zararliya
karsi dayanikli olmasi sa-
yesinde Ureticiler zirai ilag
kullanmadan bu problemi
ortadan kaldirabilecek. Tim
bu 6zelliklerinin DRAGONE’u
Tarsus'ta One c¢ikaracagini
didsunldyorum.”

TAHIR BASARAN

Basaran Fide

Kivirctk  marulda GARONE'u
yaklasik bir yildir deniyorum.
Erken ve sonbahar dénemlerin-
de performansi gayet iyi. Gece
glinduz sicaklik farklarinda yaz-
lik cesitler cok cabuk etkilenir
ve orta kismini sikar. Bu da dip
lekesi yaparak pazarda sorun ¢i-

MARULDA KALITENIN YENI ADI

GARONE

e Agirhk:

* Meyve tipi:

* Derim siiresi:
* Donem:

* Yaprak yapisi:
* Saha tipi:

600-700 g
Kivircik

55-60 giin

Guzluk ve baharlik
Gevrek

Acik tarla

ENDER AGAGSEVEN
Ender Fide

Deneme uretimlerini takip et-
tigim VAT'n DRAGONE ma-
rul gesidi tliccarlar ve bayiler
tarafindan oldukca begenildi.
DRAGONE'u 6ne ¢ikaran en
buytk o6zelligi hastalik ve za-
rarhlara dayanimi. Bolgemiz-
de yagish senelerde kara leke

dedigimiz hastalik kivircik marulun en biyik derdidir. Mildiyé de ayni
sekilde marul tretimini olumsuz etkiler. Denemelerde gérdugiimiiz ka-
dariyla DRAGONE bu hastaliklara karsi dayanikli. Tum bu 6zelliklerinin
DRAGONE'u Tarsus'ta 6ne gikaracagini distiniyorum.

kartir. GARONE'da dip lekesi digerlerine gére daha az goriliyor, bazen
hi¢ gorilmuyor. Bu da Adapazari'nda gelecek vadettigini gosteriyor. Bu
sene ticari olarak ciddi boyutlarda satisi oldu. Yaklasik 250-300 bin civa-
rinda yapilan satisin gelecek yil daha da artacagini distiniyorum.

PAYDAS - Eyliil 2015



16

GENTA
ORTU
ALTININ
cozim
ORTAGI

Orti alti yetistiriciligini en biyiik
problemleri olan yetersiz kok gelisimi,
dusuk cicek orani ve dol tutumu gibi
sorunlar, GENTA'nin ¢6zim ortagi Grunleri
SPRINTER PLUS, BRAVO P ve FORM 10
ile cozullyor.

GENTA sirketi kurulusundan itibaren, yani yaklasik 30
yildir bitki besleme alaninda 2 ana hedefe odaklanarak
deger yaratmaya c¢alisti. Bunlar:

* Yetistiricilerin dlzenli olarak kullandiklari besleme
Urdnlerinin en kalitelilerini sunmak ve Uretim i¢in mak-
simum fayday| saglamalk,

* Yetistiricilerin bolgesel, mevsimsel, vb. degisik neden-
lerle karsilastiklari ana sorunlari belirleyip, bu olumsuz-
luklari ortadan kaldirmak adina kendi gelistirdigi 6zgin
Urdnlerle ¢6zim yaratmak.

Ulkemizde son 30 yilda dzellikle seracilik ¢ok hizli ge-
listi. Bircok bdlgede tarimda yasanan gelir disukligi
sorununa ilag gibi sunulup desteklenerek, buytk bir
endUstri alanina déndstu. Bu hizli buylime kaginilmaz
olarak yaninda bircok sorunu da beraberinde getirdi.
Ozellikle yetistiricilere verilmesi gereken teknik destek-
ler cok yetersiz kaldi. Sonug¢ olarak ginimuzde Orti
alti yetistiriciliginde 6ncelikli sorunlar olarak yetersiz
kok gelisimi, disuk ¢icek orani ve dol tutumu, dizensiz
ve yetersiz bitki gelisimi, elde edilen meyvelerin kalite-
sizligi gibi sorunlar 6ne c¢ikiyor ve yetistiricilerin blyuk
¢ogunlugu bu olumsuzluklarla bas etmekte zorlaniyor.
iste GENTA tiim bu kritik asamalarda devreye girerek,
Ulkemiz kosullarina uygun, yarattigl 6zgin ¢ézimlerle
Urlnlerini kullanan yetistiricilerin sorunlarini en aza in-
dirgeyerek onlarin en blylk ¢6zim ortagl oldu.

SPRINTER
+PLUS

- .8
g mAAAAR R

500 gr

i)

Sprinter Plus ile uzun yetistiricilik ddnemi icerisinde
ylksek verim alinan bitkilerde ortaya ¢ikan kok cekilmeleri
engellenerek, koklerin uzun siire gicli kalmalari saglanir.

SPRINTER PLUS®

REFERANS URUN

Sera topraklarinin hi¢ ara verilmeden ve de agirlikli olarak ayni
bitki tarleri ile devamli kullanimi, fidecilik faaliyetinin gelisimi,
bitki kok kutlesi ile vejetatif yapinin dengede tutulamamasi ve
topraklarimizda var olan birgok abiyotik ve biyotik etkilerden
dolayi bitkilerde yeterli kdk sistemi olusamazken, ilerleyen Uretim
sUrecinde kok gelisimi de iyice yavaslyor.

Yaklasik 20 senedir 6zellikle Bati Akdeniz sahil kusaginda yapi-
lan 6rtl alti yetistiriciliginde referans Urin olarak gok yaygin bir
sekilde kullanilan SPRINTER PLUS ile;

* Kok sistemi gelisimi canlandirilir.

* Bitkinin vejetatif ve generatif gelisimi dengelenir.

¢ Abiyotik sartlarin neden oldugu pH, Ec, tuzlanma vs. denge-
sizliklerinin kdk cevresindeki etkilerini azaltarak kok kutlesini
glclendirilir.

* Biyotik sartlara karsi yapilan kulturel ve kimyasal mucadeleler
sonrasi zarar goren kok sistemleri tekrar gelistirilir.

* Uzun yetistiricilik donemi icerisinde yuksek verim alinan bitki-
lerde ortaya ¢ikan kok ¢ekilmeleri engellenerek, koklerin uzun
sure glclu kalmalari saglanir.

ETKi MEKANIZMASI

«icerigindeki komplekslestiriimis maddeler ile stokinin salgisi
hizlandirlr.

* Kok gevresinde hizla rizosfer alani saglayarak koklerin yeterli
beslenmesini saglar ve kdk uglarini ¢alisir hale getirir.
«iceriginde bulunan aktif fosfor ve ginko tuzlar ile fizyolojik
kurakligl 6nler, su alinimini ve ozmos faaliyetini arttirir.

* Karbonhidrat déngusunu hizlandirarak verim déneminde kok
gelisimini tesvik eder.

*Yukarida saydigimiz tim bu olumlu etkiler sayesinde kdk ucu
gelisimlerini devam ettirirken, 6ncelikle bitkinin vejetatif gelisimi-
ni destekler, sonrasinda ise ci¢cek olusumunu ve cicek gelisimini
arttinr. Sonucta bitki dengeli bir gelisim gosterir.
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BRAVO - P

Birgok bitki yuksek sicakliklarda ve soguklarda stomalarini
kapatarak yasamsal faaliyetini yavaslatir; bu evrede bitkilerin
enerji donglsinl hizlandiracak, karbonhidratlar parcalayacak
takviyeye ihtiyaclar vardir. Sdyle ki:

* Bitki sicak donemde hizla vejetatif gelismeye gegerek generatif
gelisimi ikinci plana atar. Bitkinin, generatif donglye ge¢cmesi
icin hizli alinabilen ylksek miktarda fosfora ihtiyaci vardir. Bu
amagla yapraktan fosfor uygulamasi yapiimalidir.

*Soguk donemde ise antosiyan olusumu sonucu bitkilerde zayif
ve yetersiz ciceklenme ortaya cikar. Bu sorun da ancak yap-
raktan ve topraktan hizla etki edebilecek fosfor uygulamasi ile 4
¢cozulebilir.

* Bitkiler, kok gelisimini desteklemek amaciyla, fotosentez
sonucu Urettikleri besinleri kdklere tasimalidir. Fosfor elementi
bitkilerde tepe hareketini de dengeler,

e Fosfor ayni zamanda sebzelerin hem nicelik (verim), hem de
niteliklerine (kalite) olumlu etki eder.

* Fosfor, fitoaleksin hucrelerini destekleyerek bitkinin savunma
mekanizmasini harekete gegirir.

*Sonugcta verim ve kalite artar.

ETKi MEKANIZMASI

* Alinabilir ve tasinmasi kolay azot ve fosfor icerigiyle bu ele-
mentlerin yapraktan bitkiye gecisini kolaylastirir.

« igerigindeki fosfor, tasinabilme kolayligi ve hareketliligi ile
generatif gelisimi destekler. Ozellikle sicak dénemlerde ciceksiz
kalma devresini engeller.

*Soguk donemde ayrilmayan asimilat Urlnlerini pargalayarak
sekere donustlrir ve bu islev sonucunda agiga gikan enerijiyi
kullanir.

* RNA sentezini destekleyerek cesitlerin DNA karakterlerini (6zel-
liklerini) yansitmasinda etkin olur.

« Bitkide enerji dolasimini arttirmasinin yaninda, canlihg) yiksek
cicek olusumunu hizlandirip polen miktarini arttirir.

* Karbonhidrat degis tokusunu olumlu etkiledigi icin kdk gelisimi-
ni arttirir.

BRAVO - P alinabilir ve tasinmasi
kolay azot ve fosfor igerigi sonucu bu
elementlerin kolayca yapraktan bitkiye
gecisini saglar.
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'« FORM-I0

FORM - 10 sayesinde, damla sulama ile

uygulandigl icin hicbir ek iscilik maliyeti
getirmeden, bambus arilarinin etkinligini
arttiracak daha kaliteli ve daha fazla ¢gicek
olusumunu saglamak mimkin oldu ve bu
6nemli soruna gare bulundu.

FORM - 10

Orti alti yetistiriciliginde yasanan en énemli sorunlardan birisi
de iklim sartlarindan dolayi yeterli cicegin olusmamasi, buna
karsin fizyolojik polinizasyonun gerceklesmesi ve gicek tutu-
munun dismesidir. Ozellikle el isciligi maliyetlerinin artmasi ve
onceki yillarda serbestce satilan bircok hormonun yasaklanmasi
sonucu gunumuzde doélleyici olarak bambus arilarinin kullanimi
6nemli oranda artmistir. FORM - 10 sayesinde, damla sulama
ile uygulandig) igin hicbir ek iscilik maliyeti getirmeden, bambus
arilarinin etkinligini arttiracak daha kaliteli ve daha fazla cigcek
olusumunu saglamak mimkun oldu ve bu énemli soruna care
bulundu.

FORM - 10 kullanimi sonucu:

* Ciceklenme sayisi ve polen kalitesi yukselir.

*Olumsuz iklim ve toprak kosullari nedeniyle, 6zellikle ilk gicek-
lerde ortaya cikan cicek kayiplari énlenir.

*Yuksek cicek tutumu sonrasi ortaya cikan lst aksamdaki gicek
kalitesinin dusmesi engellenir.

* Acan ciceklerin hizla fizyolojik olgunluga ulasmasi sonucunda
normal déllenme (polinizasyon) gerceklesmesi saglanir.

« lyi bir polinizasyon sonucunda ise kaliteli Giriinler elde edilir.

ETKi MEKANIZMASI

« Uriin igeriginde bulunan besin elementleri ve fosfit iyonlari yar-
dimiyla cok farkli iklim kosullarinda dahi bitkilerde yeterli gicek
tutumunu saglar.

* Enzimleri gicek bolgesine tasiyarak polen kalitesini yUkseltir.

* Embriyo olusumu gibi bircok olayin dizilisine etki ederek cicek
tutumunu kolaylastirir.

*Soguk donemde ise bitkilerde partenokarpi gelisimini destek-
leyecek kdkten su ve besin hareketini saglayarak, elde edilen
Urlnlerin nitelik (kalite) ve niceliklerini (verim) arttirir.
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DOMATESIN GELECEGI
NASIL SEKILLENIYOR?

Ekonomik olarak tiim gelir diizeylerinden her ailenin sofrasinda yer alan birkag tarim Griiniinden biri
domates. Ayni zamanda Turkiye'de en ¢ok Uretilen yas sebze unvanina da sahip. Turkiye'de domatesin
merkezi olan Antalya’nin Kumluca ilgesinin dnde gelen halcileri Seyfi Arikan, Selahaddin Okur ve Tahir
Kogubaba, tretimi bu denli yliksek boyutlarda yapilan domatesin gelecegi, tretim sekillerinin ne yonde
degisecedi ve tlketici algisi gibi konulari Paydas okurlari igin “Yuvarlak Masa”da tartisiyor. Yuvarlak
Masa’'nin moderatorliigiini ise GENTA UR-GE ve AR-GE Miidiirii Gokge Atalay yapiyor.
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Gokge ATALAY
GENTA AR-GE ve UR-GE Miidiirii

Gokce Atalay: ik olarak do-
matesin Kumluca’daki Uretim
boyutuyla baslayalim. Kumlu-
ca bélgesinde ka¢ déniim sera
var?

Seyfi Ankan: 46-47 bin de-
kar civarinda. Aslinda Tarim
ilce Mudirligi'nin veri ta-
bani olusturmasi lazim fakat
yapmiyor. Ortalama rakamlar
sdyleniyor. Bizim soOyledigimiz
rakamlar da tahmini. Aslinda
en net hava fotograflariyla be-
lirlenir.

G. A.: Kumluca’'da portakallar
soklllip yerlerine sera kurul-

SEYFi ARIKAN

Bolgeler arasinda istek farki ¢cok az
oluyor. Yalnizca Karadeniz biraz daha
iri istiyor. Oteki bélgeler de iriye ddnd.
Ozellikle Ankara. Bundan 15 yil énce
Ankara kis aylarinda tamamen kuguk,
yani orta boy isterdi. Artik iri istiyorlar.
Onceden salkimlari iki katina sattigim

du. Sera kismi biraz daha art-
mis gibi gértinlyor. Peki bu se-
ralarin yizde kacgi domatestir?
S. A.: Kumluca'’da seralarin
yuzde 60-65’'inde domates
var. Dikkana gelen Urliinden
hesaplamak yaniltir bizi. Clin-
ki bolgelere gore degisiyor.
Bazi yerlerde komple biber, ba-
zilarinda ise patlican, domates
iretiliyor. Ornegin Adrasan’da
eskiden domates yetigtirilirdi,
simdi ise tamamen patlicana
déndd.

Tahir Kogubaba: Yani Kumlu-
ca’da domates agirlikh ama
tamamen domates degil. Yine
de domatesin lokomotifi Kum-
luca’dir. Satisiyla en cok do-
mates One ¢ikar.

G. A.: Eskiden Kumluca’'da
agirlikli olarak guzlik ve ba-
harlik segmenti Ulzerine gi-
dilirdi ama simdi goérdiugim
kadariyla guzlik ve baharliga
ek olarak kirik ekim (sezonlar
arasi ekim) de girmis ve doma-
teste kirik ekimin pay! giderek
artiyor.

T. K.: Bu yil dyle gbziklyor. Be-
nim goérisim bunun hlsranla

SELAHADDIN OKUR

Kiliyor.

cok olurdu, simdi salkima ragbet yok.
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ihracatcinin Kumluca'dan Kinik'a kac-
masinin sebebi, o aylarda orada ureti-
min ¢ok, burada ise az olmasi. O bol-
gede gunlik 10-15 bin ton aliniyorsa,
burada bin ton aliniyor. Ayni zamanda
alici da ¢ok oldugu zaman fiyati da et-

sonuglanacagl yoninde. Cln-
ki tek ekimde kirik ekim pay
sahibi ylizde 50 civarinda.

S. A.: Bizim kirik ekimle kalite
farkimiz var, ona gitmeye mec-
buruz. Cunkl artik tum bdlge
sera oldu. Mecburen 6bur ta-
raflarda yetismedigi zaman ye-
tistirmek durumundayiz.
Selahaddin Okur: Oralarda
havalar sogur da sezon erken
biterse burasi is yapar. Olur da
havalar glzel gider ve sezon
uzarsa bizim i¢in kétu olur.

G. A.: Uriinleri agirlikli olarak
nerelere veriyorsunuz?

S. A.: Ben gecen yil ihracat
yapmadim. Ylizde 60-65 civa-
rinda Turkiye’de bulunan bu-
yuk marketlere verdim.

S. 0.: Ben i¢ pazara verdim.

T. K.: Ben de marketlere ver-
dim.

G. A.: Pazar 3’e bélinmds du-
rumda. Biz hep ihracat ve i¢
pazar derken artik marketler
de devrede. Clnki dretilen
domatesin ylizde 17’si mar-
ketlerde tliketiliyor, gerisi i¢
pazarda. 9 milyon ton civa-
rindaki  kisminin  Turkiye’'nin

i¢c pazarinda tazelik olarak
tlketildigi, Gretimin ise 12-13
milyon ton civarinda oldugu
gbzlemleniyor. Demek ki su
anda i¢ pazarin ¢ok Ustlinde
bir tretimimiz var.

T. K.: Simdi ylzde 10’u anca
gidiyor, belki o kadar bile git-
miyor.

S. 0.: Bundan 4-5 yil 6nce
Kumluca’nin ytizde 60-70 ora-
ninda Urdnd ihracata giderdi.
Simdilerde artik tam tersi bir
durum s6z konusu.

G. A.: Kinik'1 artik tam ihracat
bélgesi olarak mi dlsiinmek
lazim?

T. K.: Gegctigimiz sezondan bir
Onceki sezon burada 3-3,5
Tl'ye satarken zorlandik. Ki-
nik ise 4-5 TL'ye satti. Eskiden
iretici Antalya’daydi. ihracatg!
kacinca buralara geldi. Simdi
buralardan da kacti oraya gitti.
S. 0.: Kacmasinin sebebi de,
o aylarda orada Uretimin ¢ok,
burada ise az olmasli. O bolge-
de gunlik 10-15 bin ton alini-
yorsa, burada bin ton aliniyor.
Ayni zamanda alici da ¢ok ol-
dugu zaman fiyati da etkiliyor.

TAHIR KOCUBABA

Salkim kokteyl tipi domatesler son yil-
larda Turkiye pazarinda biyidd. On yil
evvel tek tip dikilirdi. Onlari da istanbul
alirdi. Simdi ihracatci da aliyor, market
de aliyor, Karadeniz de aliyor. Yani artik
bir pazar olustu orada.
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Seyfi ARIKAN: "Ihracatin bize 6grettigi tek sey var;

kaliteli malin kaliteli fiyata satiimasi. Onceden i
piyasada tamamen karadiizen dedigimiz sekilde
satis vardi. Kotiisii de iyisi de ayni fiyata satilirdi.
Ihracat bizi kaliteye yoneltti."

S. A.: Tek sebep bu da degil.
Acikcasi ben ihracatclyr su
anda tercih etmiyorum. Cun-
kU ihracatcilarimiz fazlalast.
Eskiden bir elin parmaklari
kadardi. O zamanlar para ka-
zaniyorlardi. Ozellikle Rusya
pazarindaki rekabetten c¢ok
sayida ihracatgi sikintiya girdi.
Bu durum bize de yansidi. Su
anda saglam olan ihracatgiya
da supheyle bakiyoruz. Yani
sadece onlar kendi istegiyle
birakip gitmiyorlar, biz de ihra-
catgiyl birakiyoruz.

G. A.: ihracatgilarin gitmesi
Kumluca’'nin ekonomik gelirin-

de gerilemeye yol acti mi?

S. A.: ihracatgilar gitti, mar-
ketler yerlesti. Gelir degisme-
di. Ama illaki musteri degisir;
birinin yerine baska biri gelir.
ihracatclyl tutmus olsak mar-
ket Kinik bélgesine gidecekti.
G. A.: Su andaki fiyatlarin bu
kadar duslik olmasini sebebi
ne?

T. K.: Uretim fazlalig), ihraca-
tin eksikligi. Mesela en blyuk
pazarlarimizdan bir tanesi Uk-
rayna’ydi ama orayi kaybettik.
Gecen sene dikenli hiyar ¢cok
kotlyda. Bir de etrafimizdaki
Azerbaycan ve iran gibi lke-

lerde 6rtu altinda Uretimin 60
bin dénlime c¢iktig sGyleniyor.
G. A.: Azerbaycan su anda tam
80 binde. Kafkasya lizerinden
tamamen Rusya’ya ihracat ya-
piyor. Kumluca’'nin ge¢miste
bu kadar ihracat yapmasi ne
kazandirdi, ne d68rendi Kum-
luca?

S. A.: ihracatin bize dgrettigi
tek sey vardir kaliteli malin ka-
liteli fiyata satilmasini 68retti.
Malin satisini 6gretti bize. On-
ceden i¢ piyasada tamamen
karadizen dedigimiz sekilde
satis vardi. Kotusu de iyisi de
ayni fiyata satilirdi. ihracatin
bize 68rettigi kaliteye yonel-
memiz oldu. O da istemekle
olmuyor, bedelini 6dersen olu-
yor. O bedel édendi ve herkes
kaliteli mal Uretmek igin elin-
den geleni yapiyor. Yetistirme
kosullari ¢ok iyi ama hasatta
sorun var. Hasat ettikten son-
ra satis noktasina getirmede

eksigimiz var. Bilingli Uretici
zaten burada kazaniyor. Yil-

lardir mdusterilerimden goz-
lemledigim bu. lyi hasat edip
de getiremeyen dureticiler hig
para kazanamiyor. Ama bitkiy-
le konusabilen, bitkinin istedi-
gini verebilen, bitkiyi istedigi
zaman toplayabilen Ureticiler
de her yil kazancinin Uzerine
koyuyor.

G. A.: istanbul ile izmir ara-
sinda cesit istegi farki var mi?
istanbul daha iri tip; Bursa,
izmir daha orta kalite tip mi
istiyor? Yoksa sadece i¢ pazar
daha iri tip, marketler orta tip
mi istiyor. Yani Urinun isten-
mesinde bir farklilik var mi?
S. A.: Bolgeler arasinda istek
farki ¢ok az oluyor. Yalnizca
Karadeniz biraz daha iri isti-
yor. Oteki bolgeler de iriye dén-
di. Ozellikle Ankara. Bundan
15 yil énce Ankara kis aylarin-
da tamamen kugUk, yani orta
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boy isterdi. Artik iri istiyorlar.
Onceden salkimlari iki katina
sattigim ¢ok olurdu, simdi sal-
kima ragbet yok.

S. 0.: istanbul da orta boy,
yani normal tip istiyor.

G. A.: Tiketici ne istediginin
bilincinde mi? Ya da tlketici-
nin istedigi beklentiler buraya
yansiyor mu?

T. K.: Ozellikle aromada yan-
slyor.

G. A.: Peki bir fiyatlama yapar-
ken kendi aranizda konusuyor
musunuz? Bir konsensus olus-
turuyor musunuz?

S. A.: Bizim bir dernegimiz var.
Dernegin en glizel yaptig| sey pi-
yasa kurmak. Dizgun piyasa ku-
ruldugu zaman ¢ogu yerde Kum-
luca’nin piyasasini alir. Fethiye
bolgesi tamamen Kumluca'nin
piyasasini uygular. Domateste
sorumluluk aldigimiz igin iyi pi-
yasa kuruluyor, yanilgl payimiz
az oluyordu. Simdi de odyle.

PAYDAS - Eyliil 2015

S. 0.: Tum bodlge piyasayi biz-
den aliyor. Bizim buradan ¢iI-
kan bir hata tum bolgeyi etki-
liyor. O ylzden en dogrusunu
yapmaya calisiyoruz. Piyasa
yaparken arz talep arastirmasi
yaplyoruz. BlyuUklere, kugUkle-
re soruyoruz. Diger bolgelere
soruyoruz oralarda nasil diye.
Tamamen arz talebe gore ha-
reket ediyoruz.

G. A.: Mesela buna iliskin bir
érnek, yapilan buylk bir hata
var mi?

S. A.: Fiyatlandirmada hata ol-
dugu anda gln igerisinde de-
gistirilebiliyor. Oyle biylk bir
hata olmaz. Pazarlkla satilan
mallarda sorun olmuyor. Bizim
pazarimiz yari acik. Mesela ka-
vunda piyasa kurulmuyor, ta-
mamen musteriyle komisyon-
cu arasinda belirleniyor. Biz
komisyoncuyuz ama Ureticinin
haklarinin savunmak icin de
¢alislyoruz. Adi Ustiinde komis-

NIKI 12 F1 Iri Tip Sirk Domates Cesidi

yon hesabina calistigimiz igin
Ureticinin malini degerlendire-
bilmek icin bir seyler yapmaya
calisiyoruz.

G. A.: Tlketicinin istekleriyle
ureticinin istekleri arasinda
bir farkhiik var. Uretici daha
genis bir adaptasyon yetenegi
olan urtn segiyor. Arti verimi
ylksek olan fakat bir ayagi
yine hale dayandigi icin de
kolay satilabilen bir Grin seg-
mek zorunda. Aroma sanki bu
kriterler igerisinde; Uretici ko-
nusunda 3 veya 4’lincu sirada
geliyor. Peki bu konuda daha
etkin bir noktaya gegebilir mi?
Baski daha fazlalastik¢a siz
bu konuda dretici Uzerinde
baski kurmaya baslar misiniz
‘Biz aroma ve i¢ kirmizili bir
domates istiyoruz’ diye?

S. A.: O artik istemekle ol-
maz. Onun bedeli verilirse
dyle yénelme olur. Ureticilerin
hepsi komsusuyla devamli bir

Kumluca’'da yaklasik

bin
dekar

sera alani bulunuyor.

<0

Kumluca’da sera
alanlarinin yaklasik

0%

'Inda
domates Uretiliyor

mukayese halinde. Kardesiyle
yapiyor, komsusuyla yapiyor.
Benim 2 tane musteri vardi
domates yazdirmiyor, Urdnin
markasini yazdiriyordu. Ozel-
likle ismiyle istiyordu. Bu ¢oga-
lirsa Ureticiyi yonlendirmede
de etkisi olur. Mecbur da ol-
mali ¢lnkU Uretim yapiyorsun,
musteri memnuiyeti 6nemli.
Mdusteriyi  memnun edersen
para kazanirsin.

G. A.: Eskiden aroma diye bir
tartisma yoktu degil mi? Bu da
ne kadar mesafe katettigimizi
gosteriyor.

S. A.: Ben kendimi bildim bi-
leli bizim burda yaz aylarinda
Goédene’den domates gelir
hi¢bir yerin domatesi de onun
yerini tutmaz. Uretici gibre
kullanmaz, dogal gibi getirir.
Ayri bir kokusu olur. Yani aro-
ma cok dnemlidir bizde. Uziim
almaya gitsen Finike'nin Yazir
diye bir yeri var. O Gzim varsa
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Tahir KOCUBABA: "Su anda fiyatlarin bu
kadar diisiik olmasinin sebebi tamamen
tiretim fazlahigi ve ihracatin eksikligi.
Mesela en biiyiik pazarlarimizdan bir tanesi
Ukrayna’ydi ama orayi kaybettik."

baska Gzum almazsin mesela.
G. A.: Bu sunu mu gésteriyor;
gelecek pazar tiplerine baktigi-
miz zaman aroma 6n plana ¢i-
kacak. Biz beef tiplerini ortaya
koyduk ki beef tipleri aromayla
es deger olsun, tiketilsin ve ici
kirmizi olan aromali olan beef
tipleri pazar zorlasin. iri beef
tipleri bunlari karsiladi mi?

S. A.: Kismen karsiladi. Cogu
zaman biz de aldik. Bu aroma
konusunda kesinlikle yone-
linmeli. Vicdanen rahat et-
mek i¢in nihai tlketicinin de

tesekkur etmesi lazim. O da
aromayla oluyor. Piyasada ¢ok
kotu domatesler var. Bunlar da
pazari bitiyor.

G. A.: Nereye gider peki doma-
tes pazari? Yeni tipe mi déner?
Burada en kritik gérev kimin?
S. A.: Herkesin burada uzerine
disen pay var. Bence bizden
ziyade alicinin payl daha fazla.
Oradaki pazarin istedigini alic
biliyor. Ordaki pazarin istegine
gore buradan mal almali. Ma-
liyetine gére hesap yapip, ona
gore 6deme yapmali. Biz ure-

ticinin temsilcisi oldugumuz
icin satici olarak urdnln iyi
yanini gostermeye c¢alisiyoruz.
Ureticiye de uyarilarimiz oluyor
bu arada. ihracatcinin fazlali-
gindan dolayl her malin alicisi
bulunuyor.

G. A.: Salkim kokteyl tipi do-
mateslerin  blUylime ihtimali
var mi Tlrkiye pazarinda?

T. K.: Blyudu zaten. On yil ev-
vel tek tip dikilirdi. Onlar da
istanbul alirdi. Simdi ihracatg!
da aliyor, market de aliyor, Ka-
radeniz de aliyor. Yani bir pa-
zar olustu orada.

G. A.: Pembe domates icin ne
diyebilirsiniz?

T. K.: Benim 100 tona dayanan
satislarim oluyor pembe do-
mateste ama 5 ton satamayan
pembe domates {Ureticisi de
var. Biraz kisitli yani.

G. A.: ihracata yénelmiyor mu?

Clnku Cin ve Rusya pazarinin
pembe domatese yonelik bir
tiketimi oldugunu biliyoruz.

T. K.: ihracata versek de pa-
rasini alamiyoruz. Esas sikinti
orda.

G. A.: Peki domatesin dureti-
minde Kumluca bdlgesinde
goérdiglinliz en 6nemli sorun-
lar neler?

S. A.: Benim gordGgim ureti-
cinin en fazla tepki verdigi ko-
nulardan biri fide fiyatlari. Ben
de hak veriyorum. Fazla fiyat
yukselttiler.

S. 0.: Bir de uretici 20 TL ma-
liyet yapip 60 TL kazanirsa
sorun yok da, ertesi yil maliyet
artar ve 40 TL harcayip 60 TL
kazanirsa o da bir sorun.

S. A.: Zaten simdi ¢ogu sek-
térde ureticinin kazancina ba-
kan zirai ila¢ bayisinden gub-
recilere kadar bircok kisi var.
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Ozellikle fideciler cok bakiyor.
G. A.: Domatese aroma krite-
rini bir kenara koydugumuzda
ilk kriterler nedir?

T. K.: Renk, sertlik, gicek ve raf
émri énemli. Ozellikle sertlik
ve raf dmru ¢ok 6nemli cunku
bizim pazarimiz ¢ok uzun.

G. A.: Uriiniin piyasaya girme-
sinde firmalarin etkisi nedir?
Yani bir ¢esidin pazara girme-
sini saglayan hal midir, Uretici
midir, yoksa firma midir?

S. A.: Haldir. Mesela deneme
yapan, yenilige acik bir Uretici
grubu var. Ureticiler de kendi
aralarinda ayriliyorlar. 2 cesit
Uretici var. Birincisi ‘Benim
UrGnim bol olsun, benim tona-
jim fazla olsun, fiyati énemli’
diyen bir taraf; ikincisi de ‘Be-
nim Urinum gelince ylUksek
fiyata satilsin, isterse tonaji az
olsun’ diyen bir Uretici tarafi
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var. Yilsonundaki giren parayi
hesap edenler de var. O anda
hava atmayl seven, benimki
onunkinden ylUksek fiyata sa-
tildi diyen Uretici de var. Dola-
yisiyla Ureticiye gore de degisi-
yor. Arastirmayi seven, yenilige
acik Ureticiler cok iyi paralar
kazaniyor.

G. A.: Turkiye'deki tarimin en
buylk sorunu ne sizce?

T. K.: Devletin tarimin arkasin-
da durmamasi.

S. O0.: Gubrelerdeki yuzde
18'lik KDV. Ureticiye mazotta
indirim yapiimamasi. Ureticiye
gunluk bir kapasite verilmeli.
G. A.: Bence 2 seyi hemen yap-
mali devlet. ilk olarak KDV'yi
dasurmesi lazim, hemen yliz-
de 1’e cekilmeli. Kazancini
Uretici tizerinden saglamamali
devlet. ikinci olarak planlama.
Bizde inanilmaz bir plansizlik

Selahaddin OKUR: "Bundan 4-5 yil dnce
Kumluca’nin yiizde 60-70 oraninda iiriinii
ihracata giderdi. Simdilerde artik tam tersi bir

durum so6z konusu."

var, su anda her tirli buyik
sehrin etrafinda seracilik var
ve bunlarin ylizde 50’si atil,
kazang getirmiyorlar. Kazang-
larin ylizde 50’sini de yine ken-
di iclerinde disariya veriyorlar.
Devlet bir bélgeye gidiyor, bir
karar aliyor ve diyor ki buraya
50 tane sera yapilacak. Ama
burada plansizlik sonucu Uri-
nin satilacagl yer yok. Pazar
bilgisizligi hakim. Ertesi sene
de o seralar demir yigini ola-
rak orda kaliyor. Peki uretim
sekli degisebilir mi? Topraksiz
tarima dénus olabilir mi?

S. A.: Hollanda'ya ilk gidip
gorduglimiizde tasvip etmedi-
gim bir seydi topraksiz tarim.
Buralarda yapanlar oldu ama
iflas ettiler. Gok iyi muhendis-
lerin kontroliinde olursa ve yil
boyu hata yapilmazsa kazang¢
oluyor.

G. A.: Topraksiz tarimin yapi-
labilmesi icin 30 dekar olmall,
bunun altina dusulddglnde
mantikli degil. 30 dekarin (ize-
rindekiler verimlilige gegiyor
clnku dekara yatirilan mali-
yet ¢ok ylksek. Devaminda
uriin saglayacak bir sistemin
oturtulmasi gerek. Yaninda
da markalasma geliyor. Ure-
tim bicimi degisir mi sorusunu
asil getirecegim nokta buydu
aslinda. Uretim sekli degisirse
aslinda bizde markalasma én
planda duracak. Markalasma-
nin ve dretim seklinin degise-
bilmesi icin de 4-5 dénimlik
alanlarin degil daha makro
bir tarima ge¢cmemiz lazim.
Ureticinin  40-50 déniimliik
arazilerle ugrasir hale gelme-
si lazim. Bunu yaptigi zaman
ekonomik hale getirir. Kumlu-
ca bolgesinde bdyle bir dénis
olabilir mi?

S. A.: Olamaz ¢lnk( cograf-
yamiz buna uygun degil. Bizim
kUltirimuz buna uygun degil.
Arazi devamli boéltintyor miras
yoluyla. Yillardir ayni seyler
konusuluyor, genis alanda ta-
rim yapilsin diye. Bence mikro
alanda da yapilabilir. insan-
lar bireysel yaptigl icin, daha
iyi yapacagim diye ugrasiyor.
Kumluca’'da su an Uretim sek-
linin degisme imkani yok, daha
da geriye dogru gidiyor.

G. A.: Peki Kumluca’da bir tir-
It markalasmaya gidilmemesi-
nin ana noktasi ne?

S. A.: Markalasma konusun-
da; bir isim ¢iktigl zaman onun
Uzerinde daha fazla durulma-
si lazim. Bizim bdlgemizden
cikan domates, Ozellikle kis
aylarinda aromasiyla ve diger
ozellikleriyle 6bur boélgelerden
cikanlarla farkini ortaya koyu-
yor. Bu farkin Uzerinde calis-
mamiz lazim. Batun dinamikle-
rin bu konu Uzerinde durmasi
lazim. Mesela Finike portakali
dunyada marka. Tuccar Kib-
ris'tan ya da baska bir yerden
getirip Finike etiketini pazarl-
yor. Finikelilerin bunun Uzerin-
de durmasi lazim.

G. A.: Tuketicilerden beklenti-
niz neler?

S. 0.: Tuketicilerden beklen-
timiz Kumluca domatesi hor-
monludur algisindan kurtulma-
lar.

S. A.: Net bir sekilde sunu soy-
leyeyim; dernek baskani oldu-
gum zaman Tlketici Birlik Bas-
kanlar’'ni medyada yer alan
kulaktan dolma bilgilere itibar
etmemeleri icin buraya davet
ettim. Sizin aracihginizla da
davetimi yineleyeyim. Gelsinler
onlari agirlayalim, gercegi gor-
slnler yeter.
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CELTIKTE AZOT

KULLANIMINDA
YASANAN SIKINTILAR
VE CINKONUN ONEMI

Gokge ATALAY
GENTA AR-GE ve UR-GE Miidiirii

Celtik tariminda verim dusikligune neden olan en blyik sorunlardan

biri, azot kullaniminda yasanan sikintilardan kaynaklaniyor. Dogru azot
uygulamasiyla hastalik olusumunun blyuk 6lctide dniine gegilirken, dogru
kikurt, potasyum ve fosfor uygulamasi gibi destekleyici kullanimlarla da geltik
verimini en Ust seviyeye ¢ikarmak mimkiin oluyor.

CELTiK TARIMINDA YASANAN BASLICA
SORUNLAR VE VERIM DUSUKLUGUNE NEDEN
OLAN ETMENLER

e Azot dusUkIUgU veya fazlahgl,

¢ Yabanci ot yogunlugu ve ilaclarin etkisi,
e Celtik yanikligl,

e Hastalik ve zararhlarin etkileri,

» Bitkide yatma ve hasat gecikmesi,

e Sulama sistemi,

* Cinko ve fosfor elementlerinin kullanim
dénemlerine uyulmamasi.

RANDIMAN DUSUKLUGU

¢ Azot dengesizligi ve diger mikro elementlerin
disuklagu,

e Celtik yanikhgi,

* Yabanci ot sorunu,

¢ Cinko eksikligi,

¢ Bitkide yatma ve bitkinin baski altinda kalmasi.
TUm bitkiler igin gegerli olan kural geregi, celtikte
de hedeflenen verime ulasabilmek igin 6ncelikle
bitkinin gereksinim duydugu ana besin elementle-
rinin miktarlarina bakmamiz gerekir.
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Bitkilerde yatma ve hastaliklara karsi
dayanimda her ne kadar teorik olarak tiim yazilh
kaynaklarimizda “topraklarimizda potasyum
oksitin fazla oldugu” belirtilmeye devam edilse
de, sapa kalkma donemine kadar bitkinin
potasyum ihtiyaci vardir.

1 ton celtik Grininan topraktan kaldirdig besin element miktarlari

soyledir:
Azot :19-21 kg
Fosfor : 89 kg

Potasyum : 39-41 kg

Onemli not: Erkenci cesitler azotu daha disik; gecci cesitler ise
daha ylksek oranda kullanir.

Celtik Tannminda Azot Kullanimi ve Etkisi

Celtikte, salkim olusumu dénemine kadar kullanilan azot, amon-
yum seklindedir. Bunun sonucunda bitki, azotu nitrata dénusme-
den bunyesine alir ve aminoasit olusumunu yUkseltir. Stokinin en-
zim salgisi ise hem kardeslenmeyi ve kok gelisimini tesvik eder,
hem de sapa kalkma déneminde oksin dengesi saglar.

Daha sonra ise yani gebelik, salkim olusumu, basak cikisi,
polinizasyon ve sari olum dénemine kadar ise azot, nitrat seklinde
kullanilir. Bu durumda, azotu tek seferde uygulamak yerine, ¢
esit parcaya bolerek uygulamamiz daha etkili olmasini saglar.

Azotun en iyi kullanim zamani;

e Ekim 6ncesi 4 x 15 gubresinden 40-50 kg/da ve 15-20 kg/da
amonyum sulfat,

¢ Kardeslenme ortasi 30 kg/da amonyum siilfat,
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* Basak ¢ikarma doneminde 8-10 kg/da amonyum nitrat
kullanilir.

Not: Yukarida verilen uygulama dozlari azotun pargalanma hizina
ve kullaniima dénemlerine gore belirlenmistir.

Azotun yanlis kullanimindan dogacak olumsuz etkileri azot ve
potasyum dengesiyle oynayarak onleyebiliriz. Bitkilerde yatma ve
hastaliklara karsi dayanimda her ne kadar teorik olarak tim yazih
kaynaklarimizda “topraklarimizda potasyum oksitin fazla oldugu”
belirtiimeye devam edilse de, sapa kalkma dénemine kadar bitki-
nin potasyum ihtiyaci vardir ve bu durumda potasyumu uygulamak
en iyi ¢ozumdur.

Celtik Bitkisi Azotu Ne Zaman Etkili Kullanir?

 Ozellikle kardeslenme dénemine kadar diisiik diizeyde 2,3-3
kg/da azot kullanir,

* Kardeslenme ve sapa kalkma donemi orta diizeyde 4,5-5 kg/da
azot kullanir,

* Gebe ve basak ¢ikarma déneminde yliksek dizeyde 7-9 kg/da
azot kullanir,

¢ Salkim gikarma, polinizasyon ve déllenme bitis doneminde ise
en yuksek duzeyde, yani 10-11 kg/da azot kullanir,

* Son olarak sari olum déneminde ise 6-8 kg azot/da
tiketecektir.

Celtik bitkisinde verimi etkileyen en 6nemli faktor azot olup, bu
nedenle azotun dogru ve zamaninda uygulanmasi ¢ok énemlidir.
Ornegin azotun fazla ve yanlis zamanda kullanimi hastalig tetikler,
bitkide yatmaya ve dane bosluguna sebep olur.

AZOTUN YANI SIRA FOSFOR VE POTASYUM KULLANIMI DA
ASAGIDAKI GiBIDIR;

Fosfor Kullanimi

* Bitkiler, kardeslenme doneminde ylizde 30-40, giceklenme
déneminde ise yaklasik yuzde 60 fosfor kullanir.
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Bitkiler, kardeslenme
doéneminde yuzde
30-40 fosfor
kullanirken, giceklenme
déneminde yaklasik

0o 60

fosfor kullanirlar.

=0

Bitkiler, sapa kalkma
donemine kadar
potasyumun

% 80 |

depolayip, bu miktar
potasyumu Uretim
dénemi boyunca
kullanirlar.

Potasyum Kullanimi

* Bitkiler, sapa kalkma donemine kadar potasyumun ylzde
80’ini depolayip, bu miktar potasyumu uretim dénemi boyunca
kullanirlar.

Azot Eksikligi ve Yanlis Zamanda Uygulanmasi Sonucunda
Ortaya Cikan Sorunlar

« ik cikis ve gelisim eksikligi,

¢ Kardeslenme sayisi diisUkIGga,

¢ Sapa kalkmada zayiflik,

¢ Yaprak renk acgikligl,

¢ Salkim ¢ikarmada erken olusum ve polinizasyon disUkIGga,
¢ Hektolitre disUkIGgu goralir.

Celtik Tarnminda Potasyum Kullanimi ve Etkisi

Topraga uygulanan potasyumun %' topraktan kaldirilr.
Potasyum bitkide, sap kisminin gii¢clenmesini, turgor
basincini ylkselterek bitkinin dik durmasini, azot kullanimi

desteklenmesini saglayarak hastaliklara karsi dayanimi saglar.

Kullanilan potasyum, verimin anahtari olan azotun panzehiri
gibi hareket eder. Potasyumu 4x15 olarak ortalama 40-50 kg/
da kullanmak gerekir.

Celtik Tarnminda Fosfor Kullanimi ve Etkisi

Fosforun bitkide etkin kullanimi; kok gelisimine, antosiyan
olusumunun engellemesine, kardeslenme sayisina, basak-dane
sayisina, giceklenme ve polen dmri miktarina baghdir. Bunun igin,
7-9 kg saf fosforun ekim dncesi topraga verilmesi gerekir.

Celtik Tanminda Kiikiirtiin Onemi

Topraklarimizin pH'inin yiksek olmasi, alinimi disilk iz element-
lerin alinimi konusunda olumsuz bir faktérdir. Bu konuda kikurt
uygulamasi pH’in dlsurllmesi icin en etkili c6zimdur. Ayni zaman-
da kikurt yapisinin mikro pargacik boyutta olmasi ile topraktaki ki-
kurt bakterilerini de harekete gecirerek azot-fosfor-potasyum deger
alinimlarini hizlandirir.

pH’in Diismesiyle Birlikte Alinimi Yiikselen iz Elementler Yeterli
midir?

iz elementler icerisinde dnemli olan elementlerden biri de cinkodur
(Zn+2). Topraklarimizda c¢inko elementinin disukligu, su kiltlrinin
kullanimi, amonyum azotunun 6nceliginden dolayi ¢eltik bitkisi, ¢in-
ko alimi ve eksikliginden daha fazla etkilenir. Bitkide oksinin yapitasi
olan ¢inko, kardeslenme sayisli, sap orani, basak ve polinizasyon olay-
larinda rol oynayarak verime dogrudan olumlu etki eder.
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Ozellikle gelistirdigimiz cift selatl GENTA Zn, icerisindeki kompleks-
lestiriimis maddeler sayesinde alinimi, tasinmasi ve herbisit karisim-
larin da sorun yasatmamasi agisindan etkin bir Grinimuzdar. Kar-
deslenme 6ncesindeki kullaniminin etkisi veya suya bogulmus alan-
larda eksikligi belirlendiginde yapraktan kullanimdaki etkisi yuksektir.

ikinci bir element ise yaprak yanikliginda karsimiza ¢ikan mangan
kullanimidir. Mangan hastaliklari engelledigi gibi demir (Fe+2)
kullanimini da yukseltir. Bu konuda en etken UrUnlerimiz olan
MAXIMA ve TRANSPORTER'In cift selath olusu, kolay alinimi ve
tasinmayi olumlu yonde etkiler. Celtikte sararma, klorofil agikligi
ve ilk yapraklarda yatma gorildiginde mutlaka bu Urinleri kul-
lanmak gerekir.

Celtik Tanminda Cimlenme ve Kardeslenmenin Onemi

Celtik bitkisinin ¢cimlenmesinde, ¢ikis hizinda ve kardeslenerek yu-
zeyi kaplamasinda yukarida belirtti8imiz faktorlerin etkisi oldugu
kadar, tohum atimi uygulanmasi igin gereken on ¢cimlenme eylemi
de etkin bir rol oynar. Bu ylzden 6zellikle SPRINTER PLUS kullani-
mi, 6n ¢cimlenmeyi tesvik eder ve slirme gucuna arttirir. Bitkide hem
cikisi hem de kardeslenmeyi tesvik etmesi bakimindan 6n ¢imlen-
mede kullaniimasi 6nemlidir.
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Celtik Tanminda Suyun Onemi

Celtik tannminda su; bitki ¢ikisinda 5 cm, sapa kalkmada 10 cm,
basak ¢ikarmada 15 cm seviyesinde tutulmalidir. CUnki su rejimi,
bitkinin kardeslenme déneminde yabanci ot ¢ikisini 6nler. Sadece
ilagclama dénemlerinde ve yapraktan gubrelemede bitkiler su bo-
saltim kanallari ile kuruya alinmalidir.

HASTALIKLARA KARSI ONLEM ALMAK iCiN YAPILMASI
GEREKEN ONEMLI UYGULAMALAR;

* Azot yeterli miktarlarda ve dogru zamanda kullaniimalidir,

¢ Potasyumun hem topraktan hem de yapraktan uygulanmasi
gerekir. Ekim 6ncesi tabandan uygulanan 4 x 15 glibresi ve
ELFER COLOR PLUS (rinimiiz bu amagcla hazirlanmistir.

¢ Yapraktan ilaclama yapilacagl zaman PROCHLORAZ ve
PROPICONAZOLE aktif maddeli ilaclar kullaniimalidir.

ELFER COLOR PLUS icerigindeki besin elementleri ile bitkide hem
ligninlesmeyi saglar ve koruyucu duvarlar olusturur, hem de hasta-
hgin doku icinde yayilmasini engeller. Ayni zamanda asimilat Griin-
lerin bas asagiya tasinmasini saglayarak dane boslugunu onler ve
kaliteyi yUkseltir.

Bitkilerde yatma konusu tamamen azot rejiminden, potasyum ek-
sikliginden ve ¢inko kullanim dusutkligunden kaynaklanir. Verim
dusukluglne etki eden faktorleri, bitki koruma ydntemlerini, bitki
beslemeyi ve su rejimi ile alinacak onlemleri belirledik. Bu yontem-
ler ve uygulamalar icin Ureticilerle gortsulerek veriler alinmali, di-
ger Ureticilerle paylasiimahdir.

Karsimiza cikan ve cikabilecek sorunlara da 6zgun Urtnlerimiz ile
kesin ¢6zUm Onerileri getirerek celtik tariminda da fark yaratacagi-

miza inaniyorum.

Uriiniiniiz bereketli, yasaminiz kaliteli olsun.

e
GENTA

ELFER COLOR
PLUS icerigindeki
besin elementleri

ile bitkide hem
ligninlesmeyi saglar
ve koruyucu duvarlar
olusturur, hem de
hastaligin doku
icinde yayllmasini
engeller.
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VILMORIN iLE HIYARDA
IKINCi BAHAR

8 yillik bir aranin ardindan hiyar islah calismalarina 2010 yilinda kaldigi yerden devam eden
Vilmorin Anadolu Tohumculuk (VAT), Turkiye ve Ortadogu pazarina yonelik gelistirdigi
cesitlerle herkesin gonliini kazanmis durumda. Bayilerin ortak kanisi ise; lezzeti ve hastaliklara
dayanimiyla 6ne ¢ikan ALATOR F1'in piyasaya hizl bir giris yaparak pazar kasip kavurdugu.

Hiyar islah calismalarina 2002
yilinda ara veren Vilmorin Ana-
dolu Tohumculuk (VAT), 2010
yilinda tekrar agtigl hiyar islah
programiyla birlikte 6zellikle
sera ve aclk saha icin 1slah
calismalarini arttirdi.  Hiyar
konusunda halihazirda genis
bir gen havuzuna sahip olan
firma, Tarkiye merkezli kurdu-
8u 1slah uygulamalarina yeni

islah yontemlerini de entegre
ederek ¢ok yonlu bir calisma
surduruyor. VAT'In hiyar isla-
hindaki hedefleri arasinda ilk
sirada; yeni nesil hiyarlarda
hastalik ve zararli dayanim-
larini 6n plana alarak, yeni
cikacak cesitlerin hiyar yetisti-
riciliginde 6nemli sorun ve ka-
yiplara yol acan hastalik ve za-
rarlilara dayanikli olmasi var.

Kendisine hedef pazar olarak
Tlrkiye ve Ortadogu Ulkelerini
belirleyen firma, gerek tarla
hiyari gerekse sera igin ge-
listirdigi uygun cesitlerin de-
nemelerini yapmaya basladi.
2012 yilindan beri VAT'ta hiyar
Islahcgisi ve patolojist olarak
gorev yapan Irmak Gursoy, Cu-
kurova Universitesi'nde bazi
Ozel hiyar genotiplerinde mildi-

yOye karsi dayanikhligin gene-
tik kontrolunin ve kalitiminin
arastiriilmasi Uzerine doktora
yapiyor. Hiyar i1slah programi-
nin Fransa’da bulunan kidemli
iIslah¢i Alain Lecompte tara-
findan yonetildigini ve islah
ekibinin 3 kisiden olustugunu
sOyleyen Gursoy, “Hedef paza-
rmiz Ortadogu ilkeleri. Ozel-
likle iran biyiik bir pazar bizim
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icin. Ancak TUrkiye i¢in de yeni
cesitler gelistirmeye calisiyo-
ruz. Hem acik tarla hem de
sera hiyari Uzerine ¢alismalar
yapiyoruz” diyor ve islah prog-
raminin  Oncelikli amacinin
Beith-Alpha tipi, 16-17 cm, di-
kensiz, koyu yesil renkte, has-
talik dayanimlara sahip hiyar
cesitleri gelistirmek oldugunu
belirtiyor.

Yeni cesit gelistirme ¢alismala-
ritim hiziyla devam eden ekip,
su ana dek Umit vadeden bir-
¢ok gesit gelistirdi. Bunlardan
biri; serada erken bahar ve ba-
harlik, erkenci, yuksek verimli,
dizgin meyve sekli ve dengeli
bitki yapisina sahip olmasiyla
dikkat ¢ceken HO02 hiyar cesi-
di. “Acik tarlada ALATOR F1,
gynoik, yuksek verimli, erkenci
baharlik ve guzlik, damarsiz
cesidimiz ile Turkiye pazarinda
satiliyor” diyen Gursoy, HO57
F1'in ise iran pazarina yonelik,
erken baharlk, partenokarpik,
Beith-Alpha tipi yeni hiyar cesi-
di oldugunu soyllyor ve ekliyor:
“CMV (hiyar mozayik virlsu),
ZYMV (Kabak sari mozayik vi-
rasi), CVYV (hiyar damar sari
virisu), CYSDV (hiyar sari bo-
durlasma virusu) dayanimlari-

na sahip cesitler gelistirmeye
¢alisiyoruz. Bu virUslerin yani
sira hiyarda yikicl bir hastalik
olan mildiydye karsi (downy
mildew) dayanimi Uzerinde de
sirketimizin La Costiere’de bu-
lunan molekuler laboratuvari
ile birlikte yogun olarak calisi-
yoruz.” GUrsoy, hiyar islah prog-
rami olarak hedeflerinin Turki-
ye’de hiyar uretimi yapilan tim
sezonlara uygun (baharlik, guz-
Uk, sezonluk), ylksek verimli
ve meyve Kkalitesi yuksek yeni
hiyar gesitleri sunmak oldugu-
nu vurguluyor.

Viriislere karsi dayanikh
Yaklasik 6 aydir Kahramanma-
ras Merkez'de zirai bayi olarak
faaliyet gosteren Atasu Tarim’in
sahibi Hasan Souksu’nun VAT
ailesiyle tanisikhgl ¢ok daha
eskiye, 2008 yilina dayaniyor.
GENTA Ar-Ge ve Ur-Ge Midiri
GoOkge Atalay'la tanisikhg ve
paydashgi ise 1990' yillara da-
yaniyor.

VAT hiyar ¢esidi ALATOR F1'in
5 donumluk bir alanda dene-
me ekimini yaptigini belirten
Souksu, cesitle ilgili dustnce-
lerini su sozlerle ifade ediyor:
“ALATOR F1’in erkenci olmasi,

meyve tipini hic bozmamasi ve
renginin acik olmasindan dola-
y1 5 kutuyla basladigimiz ekim-
de 114 kutuya kadar ciktik.
Diger ¢esitlerde belli bir verime
yattiktan sonra virlis gorinu-
yor. ALATOR F1’de ise boyle bir
durum kesinlikle s6z konusu
degil. Virlslere karsi oldukca
dayanikl.” Bolge Ureticileri igin
bitkinin gucli yapida olmasi-
nin, verimin diger cesitlerden
Ustin olmasinin ve meyvenin
Ozellikle rengini bozmamasinin
oldukga 6nemli oldugunu ifade
eden Souksu, ALATOR F1'in
tim bu 6zelliklere sahip olmasi
sayesinde Ureticilerin gonlina
kazandigini séyluyor ve ekliyor:
“Gelecek yil ALATOR F1'in sati-
sinin artacagini disundyorum.
VAT ekibinin de son derece ak-
tif olmasi, onlarla ortak karar
icinde hareket edebiliyor ol-
mamiz, daha olumlu sonuglar
elde etmemizi sagliyor.”

ALATOR F2’in sirn lezzeti

Konya Aksehirde 1999 yilin-
dan beri Hasat Tarim adi altin-
da bolge Ureticilerine hizmet
veren Yilmaz Gundlz, 2001 yi-
lindan beri VAT ile ¢aligiyor. Se-
zona gore hiyar Gretim alaninin
degisiklik gosterdigini sdyleyen

Gunduz, “Gegen yil 10 bin de-
kar alanda hiyar ekildi. Ancak
gectigimiz senelerde bu alanin
5 bin dekara kadar indigini de
gorduk. Bu bélgenin hiyar tar-
minda yasanan en bulyuk so-
run pazar sikintisi. Cogunlukla
ic pazara gonderdigimiz Urun-
leri genelde Adana ve Ankara,
kimi zaman da Antalya ahyor”
diyor.

VAT'In ALATOR F1 cesidiyle
bolgeye hizli bir giris yaptigl-
ni sdyleyen Ginduz, ALATOR
F1'i diger cesitlerden ayiran
en buyuk 6zelliginin lezzeti ol-
dugunu vurguluyor: “ALATOR
F1 bu bdlgeye o kadar hizli bir
giris yapti ki, deyim yerindeyse
piyasay! boldi. Diger hiyar ge-
sitlerine gore en blylk avan-
taji lezzeti. Verimi ve fiyati da
iyi olunca ureticiler genellikle
ALATOR F1'i tercih etmeye
basladi.”

ALATOR FZ1'in Ureticilerin tim
beklentilerini karsiladigini be-
lirten Gunduz, bolgede hiyar
tariminin devam etmesinde
de VAT'In teknik destegi ve her
daim Ureticinin yaninda olma-
sinin blylk payl oldugunun
altini giziyor.

IRMAK GURSOY
VAT Hiyar Islahgisi ve Patolojist

Hedef pazarimiz Ortadogu iilkeleri. Ozellikle
Iran biiyiik bir pazar bizim icin. Ancak Tirkiye
icin de yeni gesitler gelistirmeye calisiyoruz.
Hem agik tarla hem de sera hiyari Gizerine ga-
lismalar yapiyoruz. Islah programinin éncelikli
amacini da Beith-Alpha tipi, 16-17 cm, diken-
siz, koyu yesil renkte, hastalik dayanimlara sa-
hip hiyar cesitleri gelistirmek olusturuyor.
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HASAN SOUKSU

Atasu Tarim

ALATOR F1'in erkenci olmasi, meyve tipini hig
bozmamasi ve renginin agik olmasindan dolayi
5 kutuyla basladigimiz ekimde 114 kutuya kadar
ciktik. Diger cesitlerde belli bir verime yattiktan
sonra virtis goriintiyor. ALATOR F1'de ise boyle
bir durum kesinlikle s6z konusu degil. Virisle-
re karsi oldukca dayanikli. Gelecek yil ALATOR
F1'in satisinin artacagini distintdyorum.

YILMAZ GUNDUZ

Hasat Tarim

ALATOF F1 bu bolgeye o kadar hizli bir giris
yapti ki, deyim yerindeyse piyasayi boldi. Diger
hiyar gesitlerine gore en buyik avantaji lezzeti.
Verimi ve fiyati da iyi olunca Ureticiler genellik-
le ALATOR F1'i tercih etmeye basladi. Clinki
ALATOR F1 ureticilerin tim beklentilerini karsi-
lamaya yetiyor.
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IGIMIZDEN BIRI:
NiLUFER
SAHIN

Is hayatina Anadolu Tohumculuk'ta baslayan
Nilufer Sahin, yaklasik 15 yildir bu buyuk ailenin
bir pargasi. Komsulukla baslayan iliskisinin

VAT ve GENTA'nin bir calisani olarak devam
etmesinin kendisi icin buyuk bir sans oldugunu
disiinen Sahin, firmaya adim attigi ilk glinden
bugline kadar yasadiklarini ve firmaya dair
dusincelerini paylasiyor.

1971 yilinda dogan Nilufer Sahin’in Anadolu TohumculuK’la iliski-
si ilk 6nce komsulukla baslamis. Anadolu Tohumculuk binasinin
yanindaki apartmanda yasayan Sahin, esinin rahatsizligl nede-
niyle ise ihtiya¢ duydugu sirada, Anadolu Tohumculuk’un kapisini
¢almis. O gunden beri de, yani yaklasik 15 yildir Vilmorin Anadolu
Tohumculuk (VAT) ve GENTA ailesinin bir pargasi.

ilk is bagvurusunu temizlik isleri igin yapan Sahin, bugiin neredey-
se firmanin eli-ayagl konumunda. Hafta ici yemekhanede calisir-
ken, hafta sonu ofis temizligiyle ilgileniyor. Mesai oldugu zaman-
larda da calisanlara yemek veriyor. Sahin, VAT ve GENTA’'da uzun

yillar suren hikayesinin baslangicini Vilmorin Anadolu Tohumcu-
luk Genel Koordinatérli Taner Akman’a borglu oldugunu séyllyor
ve Akman’a dair hislerini su sozlerle dile getiriyor: “Taner Bey hem
maddi hem de manevi olarak hep yanimda oldu. Bugun geldigim
noktada onun katkisi gok blyik. 15 yil boyunca bana verdigi des-
tekten dolay! Taner Bey’e ¢cok tesekkir ediyorum.”

Sahin’e gore VAT ve GENTA'nin bir parcasi olmak ona ¢ok sey kat-
mis: “Burasi sayesinde ayaklarimin Gizerine durdum, ¢ocuklarimin
isteklerini karsilama imkani buldum. Yalnizca mesleki agidan de-
gil, insani olarak da birgok sey 6grendim. Toplum icinde yer almayi,
insanlar taniyabilmeyi vb. bircok konuyu burasi sayesinde anla-
dim."

Sahin igin VAT ve GENTA isyerinden &te, bir aile. Birlikte calistig
insanlari yabanci olarak gérmedigini séyleyen Sahin, “Devamli on-
larin yanindayim ve yanlarinda olmaya da devam edecegim. Cln-
ki onlar benim blyUk ailem. Mesela benim kiz kardesim yok ama
burada beraber galistigim kisileri gocuklarimin teyzeleri olarak
gorlyorum” diyor. Sahin, 15 yilin sonunda artik VAT ve GENTA'da
calisan herkesi ¢ok iyi taniyor. “Kimin hangi yemegi sevdigini,
hangi yemegi sevmedigini ¢ok iyi biliyorum” diyen Sahin, “Gerek
yeni calisanlar gerekse eskiler, hepsi benim igin ¢ok 6zel” diye
vurguluyor.

“lyi ki burada calisiyorum, iyi ki bu insanlarla birlikteyim” diyor Ni-
|Gfer Sahin. Diger higbir isyerinin VAT ve GENTA'daki ortama sahip
olmadigini sdyliyor ve firmanin digerlerinden farkini su sozlerle
dile getiriyor: “Buray! bir isyeri olarak degil de, ¢alisanlarini mut-
lu etmeye ¢alisan, yardimlarina kosan bir vakif gibi gériyorum.
Bitiin calisanlara karsi ayni davraniyorlar. insanlari incitmiyor,
kirmiyorlar. Yapilan hatalarin yize vurulmamasi, bu hatalarin di-
zeltilmesinde ve bir daha tekrarlanmamasinda tesvik edici oluyor.
CUnki sen de bu iyi davranisin karsiligini vermeye calisiyorsun.”
Evli ve iki cocuk annesi olan NilUfer Sahin, VAT ve GENTA'da gegir-
digi her ani 6zel olarak nitelendiriyor ve sozlerini séyle noktaliyor:
“Sagligim el verdigi ve beni kabul ettikleri stirece burada ¢alis-
maya devam edecegim. Herkese karsl bu kadar candan ve igten
davranan insanlarla ¢alstigim icin ¢ok mutluyum. Basta Taner
Akman olmak Uzere tum VAT ve GENTA calisanlarina bir kez daha
tesekkur ederim.”
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) MERKEZ
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0531353 4114
Alpar Akman

B 0537 62477 22

Kamil Sadi Atalay

0530 660 48 44
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0053336453 71
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Mehmet Tolun
5] 0530 402 12 73

Abdullah Ozkul
0530 498 73 07
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0053023736 99
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M. Emre Nuhoglu
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) DOGU AKDENizZ BOLGESI
Ilker Kog
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© 053078278 85
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Hasan Siner
© 0534 01455 35

Samet Kaya
0536 862 14 02
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0533 368 64 47

Fatih Karaca
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© 0533140 09 83
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0534 889 90 21

Sadik Koleoglu

0533166 96 28

© ELMALI-ISPARTA BOLGESI

Ozgiir Ozcilingir

® 05331533812

© ANTALYA MERKEZ - SERIK BOLGESI

Eyyup Bozkurt

0533 327 99 80

Ugur Balikcioglu

0530 645 40 20

Ertugrul Cenik

0530 878 59 49
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